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Manual - Presentaciones 10

Las presentaciones hacen
parte de las herramientas
atiles de Suite VISION
BUBRMRESARIAL® para la
visualizacion de datos en
forma gréfica y dindmica.

Buscar en esta documentacion

Las presentaciones permiten
insertar textos, imagenes,

férmulas y graficos de los
Preguntas datos que se desean visualizar
utilizando la informacién

presente en la Suite de
manera muy facil y dinamica.

Se pueden crear, consultar y
configurar estas
presentaciones de manera
rapida en cualquier momento y
usarlas como nexos de apoyo
de la informacién de varios
modulos como Planes,
Indicadores, Mejoras e
Integridad Operativa.

Las presentaciones son creadas por el usuario que tenga el rol
como configurador de presentaciones de Suite Visién Empresarial y
pueden ser consultadas por cualquier usuario que tenga acceso a
esta herramienta.

Paginas actualizadas recientemente

Editar una presentacion
hace 3 horas ¢ aportado por Fabian Dario Saavedra
Fuentes

Crear Presentacion
mar 26, 2024 « aportado por Fabian Dario Saavedra
Fuentes

Manual - Presentaciones 10
dic 02, 2022 « aportado por Fabian Dario Saavedra
Fuentes

Términos y Conceptos
dic 02, 2022 « aportado por Fabian Dario Saavedra
Fuentes

Portada
dic 02, 2022 « aportado por Fabian Dario Saavedra
Fuentes

Portada
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VISION

Suite empresarial

*

9 Modulo Presentaciones

Manual de usuario

¥¢ PENSEMOS.com

Presentaciones

Ingrese a Suite VISION EMPRESARIAL® con su nombre de usuario y contrasefia, asignados por el administrador del sistema, Ubiquese en el
men lateral de la suite, selecciona el modulo presentaciones y haz clic en la opcién Presentaciones.
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BlUsquedas w Conceptos Ultimas funcionalidades Ayudas Mis responsabilidades Recursos ~

»

Buscador

Para realizar una biisqueda establece los filtros y haz clic en "Buscar".

Ol=_s

' Nombre

a

‘D Configurador
i Fecha de creacion
Iél

Ultima modificacién

&

8

o

Desde aqui puedes:

® Consultar Presentacion

® Dashboards en la Presentacion
® Exportar Presentacion
Crear Presentacion

® Editar una presentacion

Nuevo

Configurar presentacién
Guardar como

Historial

Insertar Variables
Insertar BSC

Insertar Planes

® |nsertar Categoria
® [nsertar Tarea
Insertar Definicion
Insertar Mejoras
Insertar tarea 10
Insertar Widgets

® \Widget Conteo de tareas por Plan

Agregar Etiquetas

Agregar Areas Sensibles

Agregar Férmula

Agregar Hipervinculo

Agregar Grafico

Agregar imagen de fondo
® Guardar

® Eliminar presentacion

® Seguridad

® Reasignar Presentacion

Consultar Presentacion

Si eres configurador de una presentacion o usuario con permiso de Ver, haz clic sobre Consultar ubicada en el menu de presentaciones y se
mostrara un buscador donde podras consultar las presentaciones. Puedes hacer clic sobre el botén Buscar si deseas ver todas las
presentaciones o utilizar las opciones de la lista desplegable del campo Nombre. Al hacer clic sobre el bot6n Buscar, se mostrara la lista de
resultados. Elige la presentacion que deseas consultar y al dar clic en su nombre se abrird una ventana emergente visualizando la presentacion.
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Busquedas w Conceptos Ultimas funcionalidades. Ayudas Mis responsabilidades Recursos v Q m ]‘ g
A

(— Presentaclones | Presentaclones
Diapositivas.

Nombre Contiene ¥ Indicadores [=]

Guardar busqueda

o E € -l'E‘&‘I» L0

a
100 AZ Exportar
B Elementos en pagina -
@
i @
a | caur QN ownnar QY Seguidad  J  Reasignar )
L Indicadores
Periodo: Sin agrupar ~ Desde: a: | 08/09/2020 [ Valores vigentes
InactivaVentas inter 2020 (N.D.) £
@ Total Ventas 184.41(D) MS$
) B
B Ventas Macionales (M) B Total Ventas (M§)

Dependiendo de los objetos que hayan sido insertados a la presentacion, podras consultar valores de variables, definiciones, tareas de
integridad operativa, planes y mejoras.

En el encabezado de la presentacion, encuentras los campos Periodo, Desde, Hasta y Vigentes. Estos campos son utilizados para consultar los
valores de las variables que se encuentran en la presentacion. Seleccionando el botén Actualizar puedes ver los valores que corresponden a la
fecha deseada:

* Ultimo valor: Muestra el Gltimo dato que el sistema ha encontrado para la variable, que no necesariamente es vigente. Esto se logra
estableciendo el campo Periodo Sin agrupar, y Vigentes no se debe seleccionar.

® Valores vigentes: Muestra el valor vigente a la fecha de consulta para la variable. Esto se logra estableciendo el campo Periodo Sin
agrupar, y Vigentes seleccionado.

® Periodo: Permite visualizar un valor agrupado segun la Funciéon Resumen asociada a cada variable para el periodo de tiempo elegido, seguin
la opcion seleccionada: Semanal, mensual, bimestral, trimestral, semestral. anual, horas, diario.

La opcion Otro periodo te permitird consultar datos resumidos en periodos diferentes a los predefinidos (Ejemplo: bimestres diferentes a Enero-
Febrero, Marzo-Abril, etc.), para ello selecciona las fechas de inicio y fin del periodo de consulta.

Si la presentacion incluye una grafica de estadistica, da clic en la barra de herramienta de estadistica sobre el boton que permite ver Tabla de
Valores. La tabla de valores se carga en una ventana emergente y se muestra, tal como se muestra en estadistica, de acuerdo a los periodos
configurados en la presentacion.

NOTA:

* En el momento que una presentacion que funcionaba anteriormente con flash se abra en modo edicién y se guarde, incluso sin realizar
ningun cambio, se convertird automaticamente a HTML tomando sus propiedades de edicion.
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® Con el parametro "Usar Vigencia en grafica de presentaciones" el sistema revisa si también esta configurado el Parametro de vigencia de
gestion. Al estar configurado, las graficas insertadas en una presentacion toman como fecha inicial la fecha de vigencia configurada, de lo
contrario toma la diferencia en dias de las fechas configuradas en las gréaficas y esta diferencia la aplica a la fecha de consulta, tomandola

como fecha de inicio de la estadistica.

£ Nota

Los iconos de avance en tiempo y de estado son calculados por el sistema en el momento de consultar la presentacion. Asi que en
edicién gréafica sus colores no representan sus verdaderos colores. Los colores de los iconos de cumplimiento se mostraran de
acuerdo a la configuracién de las escalas de cumplimiento. Los colores para los iconos de avance en tiempo se mostraran de acuerdo

a los siguientes parametros.

AVANCE EN TIEMPO

icono Descripcion

O Indica que queda mas del 50% del tiempo planeado.
"? J' Indica que queda menos del 50% del tiempo planeado.

0 Indica que ya paso el tiempo planeado.

e Indica que el usuario termind antes del tiempo final planeado.

0 Indica que el usuario termind después del tiempo final
planeado.

Los colores para los iconos de estado se mostraran de acuerdo a los siguientes parametros:

ESTADO

ieano Descripeién
[Newl Nuevo
L Planificado
= En desarrollo
1:' I.':i Suspendido
E: Finalizado
'f@ Cancelado

© Nota

Es importante tener en cuenta que la disponibilidad del calculo de los valores de los iconos dependera de la fecha de consulta de la
presentacion. Véase la siguiente tabla.
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#

DISPONIBILIDAD DE CALCULO DE VALORES EN LOS iCONOS AL

CONSULTAR LAS PRESENTACIONES

Historico Fecha Actual

Complim  Avance Estadoe Cuomplim Avance Estado

Plan ¥ W v ¥ x P

Categoria ¥ v v ¥ x x

Tarea x v ¥ x x b
£ Nota

En los documentos insertados en una presentacion o dashboard que tienen una version liberada con archivo, al seleccionar el enlace,
se descargara inmediatamente el archivo o se abrira segiin como se tenga configurado el navegador. No se explorara el perfil, sino que
directamente se abre el documento. Si no tiene version liberada se mostrara el perfil del documento.

También te puede interesar:

Dashboards en la Presentacion

En el caso de las variables que se encuentren asociadas a un dashboard, podra visualizarlo al hacer clic sobre la variable en la presentacion y
elegir el nombre del dashboard que se desea visualiza, los dashboards pueden ser de tipo BSC o Analiticos.

Indicadores Pantalla Completa e
Periodo: Sin agrupar ~ Desde: Hasta: 02/09/2020 [J Valores vigentes Actualizar Exportar
InactivaVentas inter 2020 (N.D.) s

® Total Ventas

20 Sip agrupar t 3

170.004
e BSCTEXTILOSSA.
140,004 o Dashboard con widgets
® Dashboard para Proceso

110,004 Dashboard: Ventas

Informe de Ventas
30,004

Informe 2 de Ventas

Internaclonales
50,00+

para varlables

7sep,'20]. Aow/ 2019 enef2020  mar/2020  mayf 0 julf2020

sepf2020

W Ventas Macionales (M%) W Toral Yentas (M3)

i Nota
A fin de poder visualizar correctamente el dashboard analitico, el usuario debe contar con acceso a una de las siguientes opciones del
maodulo analitico: consultar, configurar o administrar.

Exportar Presentacion
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Si eres usuario con permisos para ver la presentacion, también podras exportarla a través del enlace Exportar, ubicado en la esquina superior
derecha de la presentacion.

Indicadores

Periodo: Sin agrupar v Desde: Hasta: 02/09/2020 [J Valores vigentes
InactivaVentas inter 2020 (N.D.) $
@ Total Ventas 184.41(D) M$
200,00+ g

170,004

140,00

110,004

20,004

50,004

20,00~

sepfz01 Aow/2019  enef2020  mar/2020 mayf2020 qu,J'ZIUZO sepf‘ZOZU

B Ventas MNacionales (M$) B Total Yentas (M3)

& Nota

La opcién Exportar esta disponible sélo para los ambientes con un servidor de aplicaciones con sistema operativo Windows.
La presentacion exportada quedara como una imagen en formato .PNG.

Crear Presentacion

Para crear una presentacion, haz clic en el boton "Crear" en la esquina inferior derecha de la pantalla. Si no tienes permisos para hacerlo, el
botén no estara disponible. Después, el sistema te llevara a la siguiente pantalla donde podras asignarle un nombre a la presentacion. Una vez
le asignes un nombre, se habilitara el boton "Guardar".
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E Busquedas ~ Conceptos Ultimas funcionalidades ~ Ayudas Responsabilidades ~ Recursos ~ @ i [i, ,9.
Buscador
Para realizar una blisqueda establece los filtros y haz clic en "Buscar”. u
Nombre Todos hd
Guardar bisqueda
| Busar
archivo Insertar » A & | |

Al guardar te mostrard un mensaje de Operacién Exitosa grabando el nombre de la presentacion y los cambios que hayas realizado.

jOperacion Exitosa !
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En el mend archivo selecciona configurar. En esta nueva pantalla puedes cambiar el nombre de la presentacién y cambiar el configurador, ya
que el sistema asigna el usuario en sesién. La opcion valores vigentes puede mostrarse marcada o no, si en la configuracion de los parametros
del Médulo administrador se seleccioné la opcién ver valores vigentes en las presentaciones.

El usuario puede marcar o desmarcar esta opcién en la presentacion si lo requiere.

achivo nsertar- |A W 2| @ f. B @ @ ndea ®

RUED

Guardar como

Seguridad

Configurar presentacion

Indicadores de Innovacién
Configurador® Administrador del Sistema

1 Valores vigentes

NOTAS:

Si la casilla Valores vigentes no se marca, el sistema mostrara el ultimo valor registrado acompafiado de la letra (D) que significa
Desactualizado.

Si la casilla Valores vigentes se marca y el valor no es vigente se mostraran las letras (N.D) que significan No Disponible.

Desde esta opcién también puedes modificar el nombre de la presentaciéon. Al dar un clic sobre el campo se habilitara el cursor para modificar el

Esc

nombre. Si seleccionas el boton del teclado antes de dar clic en guardar, se borraran los cambios dejando el nombre como se
encontraba.
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https://pensemos.atlassian.net/wiki/spaces/MA86010/pages/3015470

& Archivo Insertar « A & |4 || fx||ES Indicadores de Innovacién }l [ Guardar @)

« Archivo Insertar ~ A gl fe B \:Indicadores de Innovacién 2021 ,QI Guardar I @

¥

iOperacion Exitosal!

Puedes crear una copia a partir de la presentacion actual seleccionando la opcion Guardar como del menu Archivo. Te llevara a una ventana
mostrando el botén guardar des-habilitado, hasta el momento en que se cambie el nombre de la presentacion.

achivo | msertars A [l (@) gt B @ @ ndea ®

Nuevo

Configurar

Seguridad “ "\,

Guardar presentacion como

Asigna un nombre para poder guardar el documento. Recuerda que la opcidn "guardar como* crea un
nuevo archivo a partir del actual.
Nombre* Indicadores de Innovacién 2021

Configurador* Administrador del Sistema

O Valores vigentes

O Copiar seguridad

[ Ir a la edicion de copia

El campo Copiar seguridad asignara los mismos permisos que contiene la presentacion de la cual estas generando la copia. Si seleccionas Ir a
la edicion de copia, al guardar, el sistema te ubicara en la pantalla de edicién de la presentacion de la copia que se acaba de crear.
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Guardar presentacion como

Asigna un nombre para poder guardar el documento. Recuerda que la opcién "guardar como” crea un
nuevo archivo a partir del actual.

Nombre* Indicadores de Innovacién Junio

Configurador* Administrador del Sistema

O Valores vigentes

B Copiar seguridad

B Irala edicion de copia

Si deseas asignar seguridad a la presentacion, selecciona la opciéon Seguridad del ment Archivo. En la ventana que aparece puedes otorgar
derechos sobre la presentacion a distintos roles ya sea de ver, comentar o configurar. También puedes utilizar el buscador para encontrar
rapidamente un rol.

wonvo | wsetre (A [l @) @] [ B @ (8] ndiac ®

Nuevo
Configurar

Guardar como

Seguridad

Presentaciones:  Indicadores de Innovacién Junio

Buscar...

Todos los Usuarios

Administradores

Usuario

Auxiliares de Operacion

Coordinadores

Rol Analftico

Si quieres crear una copia de una presentacion lo puedes hacer por medio de la opcién Guardar como.

Editar una presentacion

Si buscas una presentacion, el sistema te muestra las opciones gue tienes, segun los permisos que te fueron asignados. Estas opciones pueden
ser:

Editar - Eliminar - Seguridad - Reasignar
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https://pensemos.atlassian.net/wiki/pages/resumedraft.action?draftId=9568662

E Busquedas v Conceptos Ultimas funcionalidades ~ Ayudas Responsabilidades Recursos v @ m ]- B

-

Guardar blsqueda

i O 100 - IfZ Exportar l

1-1de1 Elementos en pdgina =
Indicadores 2024 ‘ [~ ]

Al seleccionar Editar, el sistema valida si hay objetos que se han eliminado de la SVE y fueron insertados en la presentacion. Si es asi el
sistema te mostrara el siguiente mensaje:

Informacion

Los objetos resaltados en rojo estaban configurados con conceptos del

sistema que ya no existen. Por favor revise su configuracion o eliminelos.

Al aceptar te mostrara resaltados en rojo los objetos que estaban configurados y que ya no existen en la SVE. Deberas configurarlos o
eliminarlos. Si te posicionas sobre el objeto marcado en rojo aparecera el nombre de elemento que estaba insertado.
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Archivo Insertar B @

@ |InactivaVentas inter 2020 NaN $

IS

Total Ventas 184.41 M$
Tarea no existe

200,00 4

170,004

140,004

110,004

20,004

50,004

20,00 ‘
2902018 ocfl2ULS  dicj2018  feb/2020  abrf2020  junf2020  age 2020

W Ventas Macionales (M%) W Toral Yentas (M3)

En la pantalla de edicién cuentas con las siguientes herramientas:

Archivo Insertar
Nuevo Variable Agregar etiqueta
Configurar Planes Agregar area sensible
Guardar como Definicién Agregar hipervinculo
Seguridad Mejora Agregar grafico

Tareas 10 Agregar formula

Widgets Agregar imagen de fondo

Guardar

Al seleccionar varios elementos apareceran en la parte superior diferentes opciones de alineacién. Al posicionarte sobre una de las opciones te
mostrara un pequefio mensaje indicando la accion que se realizara en los elementos seleccionados. También se muestra la opcién Eliminar

todos los elementos seleccionados. Puedes hacerlo dando clic en la palabra o presionando el boton suprimir l—‘ del teclado.
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achivo  msertare (Al (@ @l [f] B @ @  moa ®

de Entregas

Santander

Total Ventas 23813 M$

@ E5 Plan De Mejoramiento 3333

1]

Archivo Insertar ~

‘;Santander

Total Ventas 23813 M$

=

9 Ef] Plan De Mejoramiento 33.33
de Entregas

[ Eliminar
I ‘ | - elementos @

En este caso se alined con la opcion Alinear centro vertical .

; - -— - Eliminar
i
Archivo Insertar ~ - - - i {1 I | — elementos ®
: L)
o LX) jorami
| santander | Total Ventas 23813 M$ (7 =2 ;?Erﬁfeg;iﬂramlemﬂ 33.33

Hay dos opciones adicionales a la alineacién y sirven para distribuir vertical o horizontalmente los elementos en el dashboard. Estas opciones
permiten dejar un espacio de igual tamafio cuando es posible, es decir, si no hay demasiados elementos seleccionados, lo cual no permitiria

generar un espacio entre ellos. Para esto selecciona los elementos y da clic sobre el icono de distribucién como se muestra en la siguiente

imagen:
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= - - - Eliminar
Archivo Insertar v - ‘ - - ‘ L ‘ I Is ‘ 1 = ‘ S @

0 L %] ) i
,KSantander | Total Ventas 238.13 MS$ o ﬁ Plan De Mejoramiento de Entregas  33.33 %

. - Eliminar
Archivo Insertar » = I ‘ I ‘ ] ‘ = e,
¢ e 1% o
| Santander | Total Ventas 23813 MS$ 9 £3 Plan De Mejoramiento de Entregas  33.33 %

@

También puedes copiar uno o varios elementos seleccionados con el teclado presionando Ctrl + ¢ y pegarlo presionando Ctrl + v.

(— Archivo Insertar « a Emd‘? d,e L Avance en M Estado B Nombre L simbolo Plan De Mejoramiento de Entregas € u m
cumplimiento tiempo

Ctrl + ¢ «— santander Total Ventas 23813 M$ 2 = g:gn[ifeygoram'emo 33.33

o @ E2 plan De Mejorami
23813 joramiento 33.33
C:Sant]'nder S Total Ventas M$ de Entregas
Ctrl + v

Puedes seleccionar varios elementos de la presentacién manteniendo presionado la tecla Ctrl y dando clic sobre cada elemento.
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Archivo Insertar - = - = 1 ] 1 - Eliminar elementos
- - -
e} Q o
‘,_.‘Santander Total Ventas 23813 MS$ 9 £ Plan De Mejoramiento de Entregas ~ 33.33 %

&

Ctrl + clic

También puedes mover los elementos seleccionados con las flechas del teclado o si quieres que el movimiento sea mas pequefio, mantén
oprimida la tecla Ctrl y utiliza las flechas del teclado.

Archivo Insertar » ‘ — ‘ = ‘ = ‘ L ‘ e ‘ I ‘ ‘ 1 ‘ - ‘ Eliminar elementos

e} 0
_Santand Total Ventas 23813 MS$ 9 Ef Plan De Mejoramiento de Entregas 33.33 %

/\‘J

- U = Ctr+ []L -]

Puedes hacer clic en el botén "Guardar y visualizar" para ver cémo se mostrara en el momento de su presentacion.
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Archivo Insertar A 2 @ x| B Indicac m @

Modo @ Historico O Puntual
Q ] >
g 27/03/2022

Periodo1  |28/03/2021 Hasta 1

15 146.00 14400

143.00
135.00
1 115.00
112.00
103.00 ey
92.00
A 77.00 Agregar periodo o
64.00

o] . i Aceptar
I i f 2084 /2022 f 20k / 2081

@bt/ 20@dy/ 2l

H Clientes Santander (P)

Indicadores 2024

Periodo: Sin agrupar Desde: Hasta: 27/03/2024 O valores vigentes

| 2083 BES 2038 ) i/ 2088t/ 2088 A 2088/ 2(F2%

B Clientes Santander (F)

Nota:

® Al posicionarte sobre un objeto eliminado y marcado en rojo de las areas sensibles como los hipervinculos se mostrara el mensaje "objeto
invalido" ya que puede ser cualquiera que haya existido en la SVE.

® Por omision el fondo de las presentaciones y dashboards es blanco y no transparente.

® Sise eliminan los objetos antes de visualizar la presentacion, el sistema los tomara como invéalidos y no se mostraran en el momento de

presentar.

Nuevo

Al seleccionar la opcion Nuevo estando en la edicion de una presentacién donde no se hayan guardado los cambios aparecera una pequefia
pantalla mostrandote las opciones abandonar y cancelar. Si seleccionas abandonar, te llevara a una nueva presentacion como se muestra en
la imagen, y si seleccionas cancelar te dejara en la presentacién actual para que guardes los cambios si asi lo deseas.
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Archivo Insertar » @ |qi|| | |BS Ventas ®

Configurar g ’ Deseas abandonar el sitio?
Es posible que los cambios que implementaste no se puedan guardar.
Guardar como
mm' [ Evitar que esta pagina cree cuadres de didloge adicionsles
Seguridad .
5 .
Historial
Ven - —
Archivo Insertar » A e e et et e of e e 1o pxme ot in ] @

220.004

180.004

140,004

100,001

Configurar presentacion

Para configurar una presentacion, utiliza el filtro Nombre o haz clic sobre la opcioén buscar. En los resultados de la busqueda se mostraran
todas las presentaciones en las que el usuario actual sea el configurador, o en las que tenga permisos explicitos mediante la opcién de
seguridad. Selecciona la opcion Editar

Busquedas - Administrador del
: v Conceptos Ultimas funci 1 sabilidade
Perscnalizadas 2 ] A b b | it ] 4

Guardar busqueda

Exportar

.

Indicadores de Innovacién

Indicadores de ventas

La vuelta - indicadores

En esta pantalla selecciona la opcion configurar del mend Archivo
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Archivo Insertar = A 2|l x| B Indicadores de ventas @

Nuevo
Guardar como
Seguridad

Historial

En esta pantalla puedes modificar el Nombre de la presentacién o el Configurador de la presentacion.

Configurar presentacion

Indicadores de ventas
Configurador* Administrador del Sistema

O Valores vigentes

Si deseas que al consultarse la presentaciéon se muestren los valores vigentes, marca la casilla Valores vigentes. Si cualquiera de los campos
obligatorios (*) no se encuentra diligenciado no se activara el boton aceptar, con el que se guardan los cambios de la presentacion.
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Configurar presentacion

Nombre*

Configurador* Administrador del Sistema

B Valores vigentes

en el menu archivo también encuentras la opciones:
Guardar como

seguridad

Guardar como
Esta opcion te permite guardar una presentacion a partir de la actual. Se puede decir que estamos generando una copia.

Archivo Insertar = A 2llan fol B Indicadores de ventas @

Configurar

Seguridad

Si el Nombre de la presentacion ya existe en el sistema te aparecera el siguiente mensaje:
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Guardar presentacion como

Asigna un nombre para poder guardar el documento. Recuerda que la opcidn “"guardar como*” crea un
nuevo archivo a partir del actual.

Nombre* Indicadores de ventas

Configurador* Administrador del Sistema

Ya existe un registro con esos valores y no se permiten
valores repetidos

El campo copiar seguridad te permitira mantener la misma seguridad que le hayas asignado a la presentacion anterior y la opcion ir a la
edicion de copia te llevara inmediatamente a la copia que estas guardando para que realices mas cambios o maodificaciones si asi lo deseas.

Guardar presentacion como

Asigna un nombre para poder guardar el documento. Recuerda que la opcién "guardar como" crea un
nuevo archivo a partir del actual.

Nombre* Indicadores de ventas

Configurador* Administrador del Sistema

O Valores vigentes
[D]copiar seguridad

[T]ir a 1a edicién de copia

El configurador de una presentacion puede:

Editar la informacion basica de la presentacion.

Remover/Cambiar la imagen de fondo de la presentacion.

Editar graficamente la presentacion.

Asignar derechos especificos sobre la presentacion a un determinado rol de usuarios.
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® Eliminar la presentacion.
® Consultar el Historial de reasignaciones del configurador.
Historial

En esta opcién puedes consultar cronologicamente los cambio del configurador realizados del mas reciente a la mas antiguo.

Insertar = A &lla fx | Ventas. [ cuardar @)

Nuevo

Varlable pa  configurar
Total Venta:

Guardar como
Buscar.

Seguridad
Variable

Atributos
personalizados

Widgets v

Historia de reasignaciones del configurador

Informacion

No hay comentarios asociados a este concepto.

Insertar Variables

Con esta opcién puedes vincular a la presentacion, variables del Médulo Indicadores. Haz clic sobre esta opcién y selecciénalas en el "Buscador
de Variables".

i Archivo Insertar ~ A &l lall ol B Indicadores de ventas @
Planes »

Definicién

Mejora

Tareas 10

Widgets >

Utiliza los filtros para encontrar rapidamente una variable especifica, o simplemente da clic en buscar, selecciona la variable y presiona agregar
y cerrar.
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Buscador de Variables ® Ayuda e

Alias Contiene

Nombre Contiene ¥ ventas

Tipo

Obtencién

Propietario Todos

Gestor Todos

Otros parametros

No mostrar seleccionados

100 ~

1-26de 26 Elementas en pagina

nternacionales
Total Ventas
Ventas Nacionales
Ventas en el exterior 60,665,736.08
Ventas 82,159,629.32 91,789,098.56
Participacion ventas en el exterior . 96.50

Meta de Participacion ventas en el exterior

Al agregar la variable se muestran tres opciones en la parte superior: Estado, Nombre y Unidad de Medida. Estas opciones se pueden ocultar

desmarcando cada recuadro . . Para eliminar la variable selecciona el icono de la Xe .

NOTA: El estado de la variable es calculado por el sistema; por lo tanto, no es posible modificarlo.

Archivo Insertar = B Estado [l Nombre [ Unidad de Medida Total Ventas %] n m @

9

@ Total Ventas 184.41 M$
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También puedes cambiar la variable con la opcién ﬂ o explorar la informacién con mas detalle, seleccionando el boténm .

Archivo Insertar M Estado B Nombre M Unidad de Medida Total Ventas [~] al !er
=~

Total Ventas 184.41 MS

Valor: Sin agrupar

Fecha de Consulta: 75/jul/2020 17:00 Total Ventas

Meta Valor Estado

Fecha Cumplimiento

May 200.00 184.41 92.20%
05/may/2020 11:01 Millones de Pesos Millones de Pesos Bueno

Andlisis Informacién de la variable Componentes Metas asignadas Historico de Cambios

Modo @ Historico O Puntual Agregar perlodo o

Periodo 1 16/07/2019 15/07/2020

Cada objeto que forma la variable se puede mover libremente en el area de trabajo de la presentacién, seleccionandolo con doble clic y
arrastrandolo con clic sostenido. También puedes realizar movimientos con las flechas del teclado o todavia méas cortos con la tecla Ctrl + las
flechas del teclado.

Archivo Insertar « |san Francisco = | [Botd v| |a +]  |coor | |

Total Ventas M$

Al seleccionar el nombre o el valor de la variable con doble clic, se habilitaran en la parte superior las opciones para modificar el tipo de letra,
tamafio, color y alineacién o justificado.

Archivo Insertar ~ |5an Fraﬂcisco" ‘Regular v| |14 v‘ |COI0r .| = EE =

? M$ ©
OTotal Ventas U

184.41
Nombre

®

Valor

El tamafio del estado y la unidad de medida de la variable se pueden escalar, dando doble clic para seleccionarlo y arrastrando una de sus
esquinas con un clic sostenido.
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Archivo Insertar = B Estado [l Nombre [ Unidad de Medida Total Ventas [x] a m @

ws — 2, Unidad
Total Ventas de medida
184.41
Q
Estado

Al agregar varias variables a la presentacion, podras posicionarlas en conjunto seleccionandolas con un clic sostenido y arrastrandolas hacia
cualquier parte de la pantalla.

Archivo Insertar v ‘ _ ‘ - ‘ = ‘ L ‘ i ‘ Is ‘ ‘ 1 ‘ - ‘ Eliminar elementos ®

= Q

Ventas Nacionales 129.89 M$
: 9

® Ventas Internacionales 107.04 M$
Total Ventas 184.41 M$ 9
9

Ventas en nuevos mercados 12,500,000 $
.00

Si seleccionas mas de un elemento se habilitaran varias opciones para los elementos seleccionados. Unas opciones sirven para alinearlos y
otras para distribuirlos. Al posicionarte sobre cada recuadro el sistema te mostrara un pequefio mensaje indicandote la funcién que realiza.

Archivo Insertar = o = L i Is ‘ 1 s ‘ Eliminar elementos @
Alinear borde izquierdo 0
Ventas 99,021,872.12 $ \
Alinear Mo
) Distribuir
Ventas de Floridablanca 333 M$

o
Ventas Netas 65,268.36 M$

; o
@ Ventas Internacionales 53.92 M3

: ; o
Ventas en Linea 1,500,000 mill$

Al seleccionar mas de un elemento en la presentacion, se habilitara la opciéon de Eliminar elementos, para que lo hagas si asi lo requieres.
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wowr o= | Z T[T [0 0 0] [(W]=] [mmeme] o

P ™ = = = = = = = = = = = = = == === o=y J
| |
Ventas Netas 65,268.36 M$S

I ]
| o !
" Ventas 99,021,872.12 § '
| ° ]
| Participacién ventas en el exterior 62.27 % i
| i
i Ventas de Floridablanca 333 M$ i I
| !
L o = = = & = = = = = = = = = = = = = = = t

Puedes seleccionar algunos elementos sin importar el orden, ya sea que los quieras mover o eliminar, manteniendo el boton Ctrl sostenido y
dando clic uno a uno, sobre cada elemento.

Archivo Insertar = ‘ _— ‘ - ‘ — ‘ L ‘ i ‘ Is ‘ ‘ 1 ‘ = ‘ Eliminar elementos @)

Ventas Netas 65,268.36 M$ h’ °
Ctrl + Clic
Ventas 99,021,872.12 § sostenido
Participacian ventas en el exterior 62.27 %
7 L)
Ventas de Floridablanca 333 M$ b

Insertar BSC

Con esta opcion puedes insertar un BSC desde el modulo de presentaciones, estando en la presentacion dirigete al menu insertar y selecciona
la opcion de BSC, esta te llevara a un buscador donde puedes seleccionar un BSC.
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Archivo Insertar - A 2l lal [+ B (@ @ BSC TEXTILOS S.A [ cuardar @]
Variable

Planes 3

Definicion

Mejora Buscar BSC (2) Ayuda e

Tareas IO

Widgets »
Nombre Todos =

Responsable Todos - a

Otros parametros

! ' 100 - AZ Exportar
1-3de3 Elementas en pagina .
el
E BSC TEXTILOS S.A. 65.52 100.00 65.52 % t Q. x
N
@  Organizaciona 2020 ? [ corar |

En esta nueva pantalla nos muestra las plantillas de distribucién del BSC en la pantalla, selecciona una de las plantillas de acuerdo a la
cantidad de perspectivas que maneje tu organizacion, la plantillas estan disefiadas para una cantidad de perspectivas y marcadas de la
siguiente forma:

*4 : Esta disefiada para 4 perspectivas. *n : Esta disefiada para cualquier numero de perspectivas.

Escoge la distribucion de elementos

‘n
-]
-

*4 Disefio optimizado para 4 perspectivas
*n Disefio optimizado para cualquier nimero de perspectivas

Al seleccionar una plantilla y dar clic en el boton siguiente, te mostrara una pantalla para seleccionar el tema de color del fondo, o puedes usar el
fondo de la presentacion que tienes actualmente seleccionando la opcién seleccionar fondo de la presentacién, en este ejemplo
seleccionamos un tema. Si seleccionas el boton otra plantilla te llevara a la pantalla anterior.
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Escoger el tema de colores

Archivo Insertar =

BSC TEXTILOS S.A. 6552 % Perspectiva Financiera Textilos

Generar valor

Cumplir con Ia cuota de rendimientos y
utilidades muy optimistas que la junta
directiva ha dispuesto para los socios

Efectividad

Perspectiva Cliente Textilos

Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos

@ Incrementar la fidelidad y retencion de 36.47 %
clientes

Potenciar la Imagen Corporativa y Marca

Optimizar los procesos de la cadena de
valor

Incursionar en nuevos mercados 65.77 %
nacionales

Desarrollar procesos y productos
innovadores

Garantizar |a satisfaccion de los clientesa 9660 %
través calidad, disefio y servicio

Desarrollar proveedores de calidad

NOTA: Las perspectivas y objetivos se insertan en la plantilla en el orden que se definié en la configuracion del BSC, si la plantilla es de 4
perspectivas y el BSC contiene 2 perspectivas solo se cargaran 2 y los deméas campos de la plantilla quedaran vacios, pero si por el contrario el

BSC contiene 6 perspectivas y la plantilla es de 4 perspectivas solo se cargaran las 4 primeras y las 2 restantes no apareceran.

El campo que contiene la vision de la plantilla del BSC aparecera resaltada en rojo y podra ser seleccionada por el usuario dentro de las

definiciones que estan creadas en el sistema.

Si la presentacion que seleccioné para insertar el BSC no contiene ningtn fondo, al seleccionar la opcion usar fondo de la presentacién se

mostrara de la siguiente forma.

Manual Médulo Presentaciones - SUITE VISION EMPRESARIAL ®



Escoger el tema de colores

Archivo Insertar = A & (4 [f. [l = BSC TEXTILOS S.A [ Guardar @)

BSC TEXTILOS S.A. 65.62 % Perspectiva Financiera Textilos 74.54 %
Generar valor 80.21 %
Cumplir con Ia cuota de rendimientos y 7518 %
utilidades muy optimistas que la junta
directiva ha dispuesto para los socios
Efectividad 9655 %
Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
@ Incrementar Ia fidelidad y retencién de 3647 % Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 22.21 %
clientes ~— —> )
Optimizar los procesos de la cadena de 737 %
Incursionar en nuevos mercados 6577 % valor
nacicnales
@ Desarrollar procesos y productos 4960 %
Garantizar la satisfaccion de los clientes a 9660 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 8BB4 %
. ! .

Con la opcion: Cambiar fondo también puedes seleccionar un color mas personalizado, insertar una imagen desde tu ordenador, desde el
botén cambiar el fondo, selecciona un color de la paleta de colores o ingresa el codigo del color.

Archivo Insertar =

BSC TEXTILOS 5.A. 65.52 % Perspectiva Financiera Textilos

Generar valor

Perspectiva Cliente Textilos 1 Fondo \

@ Incrementar Ia fidelidad y retencién de &
clientes Color

Incursionar en nuevos mercados
nacionales Imagen

Garantizar a satisfaccion de los clientes a
través calidad, disefio y servicio Disefio
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Si quieres quitar el fondo insertado en la presentacién del BSC selecciona la opcién reestablecer para que el fondo se elimine como se muestra
en el siguiente ejemplo.

&« Archivo

Insertar - A 2 & f.El 2 [z - TILOS 5.4 [ Guarcer N O]

BSC TEXTILOS S.A. Perspectiva Financiera Textilos

Generar valor

Perspectiva Cliente Textilos

Incrementar la fidelidad y retencidn de
clientes

Incursionar en nuevos mercados
nacionales

Garantizar la satistaccion de los clientes a
través calidad, disefio y servicio

Luego de que insertes el BSC con la plantilla podras personalizar cada uno de los elementos de la plantilla, en la siguiente imagen al seleccionar
la perspectiva financiera, en la parte superior se habilitan los campos como: el estado , nombre y unidad de medida, se podran ocultar o
visualizar marcando o desmarcando el recuadro.

NOTA: El valor de la perspectiva o de sus objetivos no se podran ocultar.

Archivo Insertar = WEstado W Nombre W Unidad de Medida Perspectiva Financiera Textilos Y - | ver] @

Q
BSC TEXTILOS S.A. 65.52 %‘ ‘ Perspectiva Financiera mg 74.54 %

Generar valor 8021 %
Cumplir cen la cuota de rendimientos y 7518 %
utilidades muy optimistas que la junta
directiva ha dispuesto para los socios

Efectividad 96.55 %
Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % ‘ Visién Estratégica ‘ ‘ Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
. Incrementar la fidelidad y retencién de 36.47 % Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 92.21 %
clientes < >
Optimizar los procesos de la cadena de 7137 %
Incursionar en nuevos mercados 65677 % valor
nacionales
. Desarrollar procesos y productos 4960 %
Garantizar la satisfaccion de los clientes a 96.60 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 8884 %

Puedes eliminar la perspectiva con el icono m o cambiarla borrando y escribiendo con el autocompletado en el campo donde se muestra el

nombre de la perspectiva o utilizando el botén ﬂ también puedes explorar la perspectiva con la opcién m

NOTA: Al buscar perspectivas con el boton del buscador o el autocompletado solo apareceran perspectivas que pertenezcan al BSC insertado
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Archivo Insertar - BEstado M Nombre W Unidad de Medida Perspectiva Financiera Textilos o B3 yery =

~
BSC TEXTILOS S.A. 66.62 % Perspectiva Financiera Textilos 74.54 @

Generar valor 80.21 %

Perspectiva

Perspectiva Financiera Textilos

Perspectiva Cliente Textilos Nombre Parspectiva Financiera Textilos

@ Incrementar la fidelidad y retencion de Descripcion Establecer estrategias efectivas para lograr satisfacer las expectativas de los acclonistas.
clientes

Incursionar en nuevos mercados Responsable Diana Palacios Hernandez
nacionales

r la satisfaccién de los clientes a Perspectiva Base Financiera
calidad, disefio y servicie

Garant:
través

Orden

Calculado conbaseen  Financlera

Los BSC tienen diferentes formas de medir, generalmente es una variable que lo mide, como en esta caso donde se muestra su estado, valor y
unidad de medida.

También se podria medir con el minimo de los estados de las perspectivas, en ese caso se muestra el estado del BSC pero no saldria el valor,
ya que no se puede calcular debido a que es un calculo de clasificacién y no un calculo numérico.

Otra opcién que puede suceder, es que se decida que el BSC no tenga medicién, en ese caso no aparecera el estado, ni la unidad, ni el valor,
solo el nombre del BSC.

NOTA: Estas diferentes formas de medicién también aplican para las perspectivas, lo que implica que puede haber perspectivas que no
muestre el estado, ni la unidad, ni el valor, si no solo el nombre de la perspectiva.

&~ Archivo Insertar B Estado @ Nombre B Unidad de Medida o m @
Q R .
BSC TEXTILOS S.A. 65.52 % Perspectiva Financiera Textilos 74.54 %
Generar valor 80.21 %
Cumplir con la cuota de rendimientos y 7518 %
utilidades muy optimistas que Ia junta
directiva ha dispuesto para los socios
Efectividad 96.55 %
Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
‘ Incrementar la fidelidad y retencién de 3647 % Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 9221 %
clientes — —
Optimizar los procesos de la cadena de 71.37 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % valor
nacionales
@ Desarrollar procesos y productos 49.60 %
Garantizar |a satisfaccion de los clientes a 96.60 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 88.84 %

Al dar doble clic sobre el texto del BSC, perspectivas o objetivos se mostrara en la parte superior las opciones para personalizar el tipo de letra,
el estilo, el tamafio el color y la alineacion, esto aplica para el nombre, el valor y la unidad de medida, en el caso del estado s6lo se podra
cambiar el tamafio.
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&« Archivo Insertar » |roboto v | |Bou -] [25 - | |Color .|

(]
OBSC TEXT'LOS S.A. O |656.52 % Perspectiva Financiera Textilos 74.54 %
Q f Generar valor 80.21 %
Cumplir con |a cuota de rendimientos y 7518 %
utilidades muy optimistas que la junta
H directiva ha dispuesto para los socios
Doble clic puestop
Efectividad 96.55 %
Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
@ incrementar la fidelidad y retencion de 3647 % Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 9221 %
clientes - b
Optimizar los procesos de la cadena de 7137 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % valor
nacionales
. Desarrollar procesos y productos 49.60 %
Garantizar la satisfaccion de los clientes a 96.60 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 8884 %

Al seleccionar cualquiera de los rectangulos de la plantilla apareceran las siguientes opciones para personalizarlo como se muestra en la
imagen.

Color del fondo Ancho del borde

Color del borde Tipo de borde
&« Archivo Insertar » = B sombra @
BSC TEXTILOS S.A. 65.652 % Perspe&va Financiera Textilos 74.54 %

&

1

Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
@ incrementar la fidelidad y retencion de 3647 % Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 9221 %
clientes - b
Optimizar los procesos de la cadena de 7137 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % valor
nacionales
. Desarrollar procesos y productos 49.60 %
Garantizar la satisfaccion de los clientes a 96.60 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 8884 %

Con el botén del color del fondo puedes seleccionar un color o ingresar el codigo del color y ajustar la opacidad, de igual manera funciona la
opcidn del color del borde
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= B sombra @

Archivo Insertar

BSC TEXTILOS S.A. 65.52

Opacidad

I rgba(53, 147, 208, 8.52) l 06.55 %

1 Caodigo del color

Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
@ Incrementar la fidelidad y retencion de 36.47 % Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 92.21 %
clientes - —
Optimizar los procesos de la cadena de 7137 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % valor
nacionales
@ Desarrollar procesos y productos 49.60 %
Garantizar la satisfaccién de los clientes a 96.60 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 88.84 %

Selecciona el ancho del borde y el tipo de borde que quieras que se muestre en el rectangulo, también puedes seleccionar o deseleccionar la
sombra del rectangulo marcando o desmarcando el cuadro.

Archivo Insertar »

BSC TEXTILOS S.A. 65.52 % ‘rspectiva Financiera Textilos 74.54 %
erar valor 80.21 %
omplir con la cuota de rendimientos y 7518 %
utilidades muy optimistas que la junta
directiva ha dispuesto para los socios
@ Efectividad 96.55 %
Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
@ Incrementar la fidelidad y retencién de 36.47 % Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 92.21 %
clientes - nd
Optimizar los procesos de la cadena de 71.37 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % valor
nacionales
@ Desarrollar procesos y productos 49.60 %
Garantizar |a satisfaccion de los clientes a 96.60 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 88.84 %

Presiona el botdn Agregar rectangulo si quieres insertar un nuevo rectangulo, esté se agregara en la parte superior de la presentacion
quedando seleccionado y habilitando sus opciones de configuracién como las que observamos en las imagenes anteriores.
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Archivo Insertar » A & 4 ] B BSC TEXTILOS S.A

Perspectiva Financiera Textilos
BSC TEXTILOS S.A. 66.562 %
Generar valor 80.21 %
Archivo Insertar v B @ B| E| msombra @
o —
Perspectiva Financiera Textilos 74.54 %
— - Yo ) Generar valor 80.21 %
X Cumplir con la cuota de rendimientos y 7518 %
Perspectiva Cliente Textilos utilidades muy optimistas que la junta
directiva ha dispuesto para los socios
@ Incrementar la fidelidad y retenc -
clientes Efectividad 96.55 %
Incursionar en nuevos mercados, s
nacionales T
Garantizar la satisfaccion de los
través calidad, disefio y servicio
Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
@ Incrementar la fidelidad y retencién de 3647 % Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 9221 %
clientes - -
Optimizar los procesos de la cadena de 7137 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % wvalor
nacionales
@ Desarrollar procesos y productos 4960 %
Garantizar la satistaccion de los clientesa  96.60 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 88.84 %

También puedes agregar conectores para relacionar las perspectivas y objetivos, para esto debes seleccionar el boton de la parte superior
llamado Agregar conector, esté se insertara en la parte superior derecha de la presentacién, podras moverlo posicionandose sobre él y con un
clic sostenido ubicalo en la posicién que deseas.

Archivo Insertar v A AR AR R8N BSC TEXTILOS S.A ®
Agregar co

Perspectiva Financiera Textilos 74.54 %
BSC TEXTILOS S.A. 65.52 %
Generar valor B80.21 % q—l
&« Archivo Insertar » @A B = N (2 @
Perspectiva Financiera Textilos 74.54 %

BSC TEXTILOS S.A.
Generar valor 80.21 %
Cumplir con la cuota de rendimientos y 7618 %

les muy optimistas que la junta
directiva Lesto para los socios

Perspectiva Cliente Textilos

@ Inerementar la fidelidad y retenc]
clientes

Efectividad 96.55 %

L clic sostenido

Incursionar en nueves mercado:
nacionales

T

Garantizar la satistaccién de los

Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
@ incrementar la fidelidad y retencién de 3647 % [ ] Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 92.1 %
clientes - —_—
Optimizar los procesos de la cadena de .37 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % wvalor
nacionales
@ Desarrollar procesos y productos 4960 %
Garantizar |a satisfaccion de los clientesa 96,60 % innovadores

través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 88.84 %

Al seleccionar el conector se habilitan los botones en la parte superior para su configuracién como estos:

|

Color del conector Inicio del conector Conector cuadrado hacia abajo

= X

Grosor del conector Final del conector Conector cuadrado hacia arriba.
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i

Conector discontinuo Conector recto

Al seleccionar un conector y posicionarnos sobre uno de los extremos del conector, el mouse tomara esta forma + y al dar un clic sostenido
podremos arrastrarlo y posicionarlo sobre uno de los puntos de conexién que se muestran en el momento de comenzar el desplazamiento, el
extremo de ese conector quedara adherido a ese campo y el punto se mostrara de un color naranja, en este ejemplo se muestra que el conector
seleccionado se desplaz6 al punto donde se muestra el objetivo potenciar la imagen corporativay marca, eso quiere decir que si cambio la
posicién ese objetivo, el conector lo seguird ya que esta adherido.

NOTA: EI BSC, cada perspectiva, cada objetivo y cada elemento insertado tendran 4 puntos de conexion.

Archivo Insertar ~ @ B = ‘i (gl I ¢ @
8 $

Perspectiva Financiera Textilos 74.54 % OB
BSC TEXTILOS S.A. 65.52 %@ '
‘ ® Generar valor 8021 % @
Cumplir con la cuota de rendimientos y 7518 %
[ ] utilidades muy optimistas que la junta [ ]

directiva ha dispuesto Da? los socios

® Efectividad 9656 % @

b

L ] Perspectiva Cliente Textilos 6561 % OB @ Visién Estratégica o o Perspectiva Procesos Textilos 75.51 % OB
L
@ Incrementar Ia fidelidad y retencion de 3647 % -+— Potenciar la Imagen Corp 9221 % @
® clientes 0 b
Incursionar en nue . .
o * nacionales H Archivo Insertar » B8 8B B =B f o @
® Garantizar la satisf|
través calidad, disi
Perspectiva Financiera Textilos 74.54 %
BSC TEXTILOS S.A. 65.52 %
Generar valor 80.21 %
Cumplir con la cuota de rendimientos y 7518 %
utilidades muy optimistas que la junta
directiva ha dispuesto para los socios
Efectividad 9655 %
o
L]
Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
@ Incrementar Ia fidelidad y retencion de 36.47 % | Potenciar |a Imagen Corporativa y Marca 92.21 %
clientes -~ —.J
Optimizar los procesos de la cadena de 71.37 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % valor
nacionales
@ Desarrollar procesos y productos 4960 %
Garantizar la satistaccion de los clientes a 9860 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 88.84 %

En la siguiente imagen seleccionamos el conector y aplicamos la opcién del botén conector cuadrado hacia arriba para dar esta forma angular.
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&« Archivo Insertar v = P K @)

Perspectiva Financiera Textilos 74.54 %
BSC TEXTILOS S.A. 65.52 %
Generar valor 80.21 %
Cumplir con |a cuota de rendimientos y 7518 %
utilidades muy optimistas que la junta
directiva ha dispuesto para los socios
Efectividad 96.556 %
T \‘ o
Perspectiva Cliente Textilos 65.61 % Visién Estratégica ‘ Perspectiva Procesos Textilos 75.51 %
@ incrementar la fidelidad y retencion de 3647 % | Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 9221 %
clientes —
Optimizar los procesos de la cadena de 7137 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % valor
nacionales
. Desarrollar procesos y productos 49.60 %
Garantizar la satisfaccion de los clientes a 96.60 % innovadores
través calidad, disefio y servicio
Desarrollar proveedores de calidad 8884 %

Al guardar el sistema valida que los elementos insertados estén bien configurados de lo contrario mostrara el siguiente mensaje: "Los objetos
resaltados en rojo estd mal configurados, por favor revise su configuracion y eliminalos".

Archivo Insertar = A 2 &l e B A e BSC TEXTILOS S.A \%IO

BSC TEXTILOS S.A. 6552 % Perspectiva Financiera Textilos 78.54 %
Generar valor 80.21 %
Cumplir con Ia cuota de rendimientos y 7518 %

utilidades muy optimistas que Ia junta
directiva ha dispuesto para los socios

Etactividad 9655 %
Perspectiva Cliente Textilos 66.61 % Visién Estratégica / Perspectiva Procesos Textilos 76.51 %
@ Incrementar la fidelidad y retencion de 36.47 % Potenciar la Imagen Corporativa y Marca 9221 %
clientes -~ —
Optimizar los procesos de la cadena de 37 %
Incursionar en nuevos mercados 65.77 % valor

nacionales

Desarrollar procesos y productos 40,60 %

Garantizar |a satisfaccidn de log]
través calidad, disefio y servici]

Informacién

Los ebjetos resaltados en rojo estin mal configurados. Por favor revise su

configuracion o eliminelos.

NOTA: Si el BSC que se inserto en la presentacion fue eliminado, aparecera un mensaje indicando que los objetos resaltados en rojo ya no
existen y se deben configurar nuevamente o eliminarlos para poder guardar.
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En la segunda plantilla n* de forma horizontal que se muestra a continuacion hay dos conceptos adicionales como son las métricas y las
iniciativas, los campos de estos conceptos también se podran personalizar como se muestra anteriormente en la plantilla disefiada para 4
perspectivas.

Cada columna representa una perspectiva y cada cuadro representa contiene el objetivo que se encuentra en resaltado en negrita, y a
continuacion se muestran sus métricas.

e Archivo Insertar» I B Estado B Nombre B Unidad de Medida Participacion de la Inversion en proyectos de comercio exterior [x] B m @

BSC TEXTILOS S.A. 65.52 %
BSC

V I S I 6 N Ser la mas grande compafiia

O 7454 % Establecer programa de fidelizacién de 22528 M$
® soxn % @ 7518 % ® 8727 % clientes

Perspectiva Generar valor cumplir conla cucta de Efectividad Impuisar Crecimiento internacional
Financiera rendimientos y utilidades

i muy optimistas que la junta
Textilos A m’:“aﬂu]mm Participacion de Ia Inversién an 00.27

los soclos proyectos de comercie exterior rh‘

1T
Retorno de la Inversian (ROI) N\ f 50.92

65.61 % Crecimiento de clientes en Mercados. -46.66
® 3647 % 6577 % 96.60 % Internacionales

Perspectiva Incrementar Ia fidelidad y Incurslonar en nuevos. Garantlzar la satisfacclén
Cliente Textilos | retencién de clientes mercados naclonales de los clientes a través indice da cumplimiento de despachosy ~ 94.26
calidad, disefio y servicio entregas completas

indice de devolucion

indice de lealtad

En la tercera plantilla n* de forma vertical que se muestra a continuacion, contiene un concepto adicional que no se muestra en la plantilla 4* dis
eflada para cuatro perspectivas, este concepto adicional son las métricas que estan ubicadas debajo de cada objetivo,

« Archivo Insertar v A @ G BSC TEXTILOS S.A @

Perspegtiva O 7459 Perspectiva Perspectiva ® 7551 % Aprendizaje y
Financipra Textilos Cliente Textilos Procesos Textilos crecimiento
Textilos

z F
‘ Generar val . Incrementar la fidelidad y Potenclar la Imagen ’ Fomentar las competencias
retencién de clientes Corporativa y Marca y habllidades del capital
humano
EVA . .
Tasa de adguisicion de Penetracion de marca
clientes Nivel de competencias
Retorno de Ia Inversian (ROI) empleadas
Top of mind
Tasa de desercion de cllentes

Capacitacion promedio
Impartida

indice de lealtad
cumplir con la cuota de
rendimientos y utilidades Optimizar los procesos de Calificacion de desempafio
muy optimistas que la junta la cadena de valor
directlva ha dispuesto para
—EEET INcursionar en NUEvos. indice de productividad Pian de Capacitacion
mercades nacionales

Impulsar Crecimiento nd de d -
indice de desperdicia
Lo Participacion de las Ventas de =

Efectividad

nuevos mercados en la Cia.

@ cCrecimiento de clientes en
Mercados Internacionales

Inactivaindice de costos asd

Promover ia cultura
organizacional

Clima Organizacional

Eficacia ciclo de produceién

Retorno de |a Inversian (RO1)

Cultura Organizaclonal

NOTA: Los elementos podran ser cambiados solo por elementos que estén relacionadas con este mismo BSC.

Insertar Planes

Para agregar un plan a una presentacion despliega el menu Insertar , elije planes y das un clic en la opcién plan
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“— Archivo A & || x| B Indicadores de ventas [ Guardar @)
e | [

Planes »

Categoria
Definicién Tarea
Mejora
Tareas 10
Widgets >

Utiliza algunos de los filtros del buscador para encontrar rapidamente el plan que deseas agregar en la presentacion, selecciénalo y presiona
agregar y cerrar.

Planes © Ayuda e

Contiene v Plan de gestion [x] ]
Responsable | Todos v
En Desarrolio v

Otros parametros

B No mostrar seleccionados

1o 100 ~ AZ Exportar

1-1de1 Elementas en pagina -

» 02/ene/2018 08/feb/2019
|i| L] 0 ﬁ Plan de Gestidn de Ventas 2018 07:00:00 09:53:00 90.48 % 0 0 90.0

Se insertara el plan habilitando en la parte superior cinco opciones para visualizar la informacion que contiene el plan, y se pueden ocultar

desmarcando el recuadro . . Si deseas eliminar el plan de la presentacion das un clic sobre el icono . Para reemplazar el plan de la

presentacion conservando la ubicacién de los elementos puedes utilizar el buscador u o borra el nombre del plan con la opcién y
escribe el nuevo nombre del plan en el espacio del buscador.
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(_ Archivo Insertar B Estadode B avanceen @ Estado B Nombre @ simbolo Plan de Gestién de Ventas 2018 () m @

cumplimiento tiempo

@ 7 Plan de Gestion de Ventas 2018 90.48 %

La Unica informacion del plan que no se puede ocultar es el valor. Ubica la informacion del plan en la presentacion dando un clic sostenido y
arrastrandola.

“ Archivo Insertar « B Estadode B Aavanceen B Estado B Nombre B simbolo Plan de Gestién de Ventas 2018 o n E @

cumplimiento tiempo

@ [ plan de Gestién de Ventas 2018 90.48) %

b

valor

Si das doble clic sobre alguno de los campos de informacion del plan insertado como el Estado de cumplimiento , Avance en tiempo o Estado

~
podras desplazarlo de manera independiente con un clic sostenido o cambiar su tamafio tomando una de sus esqumas(—‘ con un clic sostenido
y arrastrandolo.

NOTA: también puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o todavia méas cortos con la tecla Ctrl + las flechas
del teclado.

e Archivo Insertar = L ES'ado, df? L Avance en M Estado B nombre B simbolo Plan de Gestion de Ventas 2018 [<] n m @
cumplimiento tiempo
b ©
{7 Plan de Gestion de Ventas 2018 2048 %
0)

¥

Si das doble clic sobre alguno de los campos de informacién del plan insertado como el Nombre, el Simbolo o el Valor se habilitaran en la
parte superior las opciones para modificar el tipo de letra, tamafio, color y alineacién o justificado.
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&« Archivo Insertar v San Francisco ¥ ‘ ‘Eold - | |4D

9 [i‘q] Plan de Gestion de Ventas 2018 %

Al seleccionar el bot6n m se abrird una nueva pantalla con la informacién mas detallada del plan.

Archivo Insertar ~ B Estado de B pvanceen M Estado M Nombre M Simbolo  pn e cestionde ventas 2018 @ B @
cumplimiento tiempo

@ () pian de Gestién de Ventas 2018 2048 %

(3) Ayuda e

ﬂ Informacidn adicional Lista de chequeo Categorias | 5 Tareas [ 1| Historial linea base

Plan de Gestion de Ventas 2018

Estado del plan

90.48  Liumiento

Presupuesto ap.48 % de avance real

Plan para gestionar las actividades de ventas del 2018

$100,000,000.00

Fecha Inlclal Fecha Final 100.00 :;::r::?)“ce
02/ene/2018 07:00 08/feb/2019 09:53

Presupuesto
Gréfica de ejecucion $2,350,004.00 ejecutado

Ya pasé lafecha final
planificada

En Desarrollo

£ Nota

Los iconos de avance en tiempo y de estado son calculados por el sistema en el momento de consultar la presentacion. Asi que en
edicion grafica sus colores no representan sus verdaderos colores.

Los colores de los iconos de cumplimiento se mostraran de acuerdo a la configuracién de las escalas de cumplimiento.

Los colores para los iconos de avance en tiempo se mostraran de acuerdo a los siguientes parametros.
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AVANCE EN TIEMPO

Descripcion

lcono
0 Indica que queda mas del 50% del tiempo planeado.

Indica que queda menos del 50% del tiempo planeado.

Indica que el usuario termind antes del tiempo final planeado.

Indica que el usuario termind después del tiempo final
planeado.

€
6 Indica que ya paso el tiempo planeado.
@
v

Los iconos de estado se mostraran de acuerdo a los siguientes parametros:

ESTADO

leono Descripcidn
[New] Nuevo
- Planificado
@ En desarrollo
f:l D Suspendido
Finalizado
\X Cancelado

Insertar Categoria

Con esta opcidn se pueden agregar Categorias en la presentacion. Despliega el menu insertar, selecciona Planes y da clic sobre la opcién Cate
goria. Se abrira el buscador de categorias. Puedes utilizar los filtros Nombre o Plan para agilizar la blisqueda. Selecciona una o mas categorias
y da clic sobre Agregar y cerrar.
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Archivo A & |4 | fe |BS Indicadores de ventas @

Variable \ Plan

Planes » 1 Gategoria

Definicién \/“farea “

Mejora

Tareas IO

‘Widgets » \'a, /

- @) Ayud:
Buscador de Categorias SR % |

Nombre| Todos

Igual 3 Plan de Gestién de Ventas 2018

B No mostrar seleccionados

100 ~
Elementas en pagina EXPOﬁar

IE Febrero >

O  Enero>

O Septiembre > Administrador del Sistema

Se insertara la categoria o las categorias seleccionadas, habilitando en la parte superior cinco opciones para visualizar la informacién que
contiene la categoria. Para ocultar la visualizacion desmarca el recuadro . . La tinica informacion de la categoria que no se puede ocultar es el

valor. Si deseas eliminar la categoria de la presentacién da un clic sobre el icono o

Archivo Insertar B Estado de B Avanceen B Estadoc B Nombre B Simbolo

cumplimiento tiempo

Febrero [x] B m @

(/] Febrero 100.00 %

Ubica la categoria en una nueva posicion de la presentacion dando un clic sostenido y arrastrandola.
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&« Archivo Insertar B Estado de B Avanceen W Estado
cumplimiento tiempo

[¢] Febrero 100.00 %

@ HNombre M Simbolo o0

o u Febrero

100.00

%

(5

c@E ©

Si das doble clic sobre alguno de los campos de informacion de la categoria insertada como el Nombre, el Simbolo o el Valor, se habilitaran en
la parte superior las opciones para modificar el tipo de letra, tamafio, color y alineacién o justificado Cambia su ubicacién con un clic sostenido y
arrastrandolo a una nueva posicion, también puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o movimientos todavia

mas cortos con la tecla Ctrl + las flechas del teclado.

o a

Archivo Insertar ~ |Roboto ~| |Bowd v |

oY

100.00 %

}~

Q
Febrero fy

®

Si das doble clic sobre alguno de los campos de informacion de la categoria insertada como el Estado de cumplimiento , Avance en tiempo o

Estado podras desplazarlos de manera independiente con un clic sostenido o cambiar su tamafio tomando una de sus esquinasO con un clic

sostenido y arrastrando.

&« Archivo Insertar B Estado de B Avanceen B Estado
cumplimiento tiempo

v

\, Febrero

B nombre B simbolo  (pp o

100.00 %

oc@E ©
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Para reemplazar la categoria de la presentacion conservando la ubicacién de los elementos puedes utilizar el buscador ﬂ o borra el nombre

de la categoria con la opcion y escribe el nuevo nombre de la categoria en el espacio del buscador.

i o B Estadode B Avanceen W Estado B Nombre M Simbolo
e e E—— | ©

(] Febrero 100.00 %
i = B Estado de B Avanceen M Estado M Nombre M Simpolo
Archivo Insertar cumplimiento tiempo rzo ° u m @
<)
(] Marzo 100.00 %

Al seleccionar el botén m se abrird una nueva pantalla con la informacion del plan a la cual pertenece esta categoria.

Archivo Insertar - B Estado de B Avanceen M Estado B Nombre M Simbolo |
cumplimiento  tiempo ebrero (-3 --- @

(] Febrero 100.00 % ?

m ! ” el : farees (D)

Plan lan on de Ventas

Nombre* Febrero

Categoria Padre

Responsable

Febrero

Los iconos de avance en tiempo y de estado son calculados por el sistema en el momento de consultar la presentacién. Asi que en edicién
grafica sus colores no representan sus verdaderos colores.

Los colores de los iconos de cumplimiento se mostraran de acuerdo a la configuracion de las escalas de cumplimiento.

Los colores para los iconos de avance en tiempo se mostraran de acuerdo a los siguientes parametros.
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AVANCE EN TIEMPO

icono Descripcion

o Indica que queda mas del 50% del tiempo planeado.

Indica que queda menos del 50% del tiempo planeado.

Indica que el usuario terminé antes del tiempo final planeado.

Indica que el usuario termind después del tiempo final
planeado.

.2
0 Indica que ya pasd el tiempo planeado.
@
&

Los iconos de avance en tiempo se mostraran de acuerdo a los siguientes parametros.

ESTADO

icono Descripcidn
Mew Muevo
- Planificado
== En desarrollo
@ Suspendido
Finalizado
@ Cancelado

Insertar Tarea

Con esta opcion puedes agregar Tareas en la presentacion. Despliega el menu insertar, selecciona Planes y da clic sobre la opcion Tareas. Se
abrira el buscador de tareas. Puedes utilizar los filtros para agilizar la bisqueda, selecciona la tarea y da clic sobre Agregar y cerrar.
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Archivo A @@ | f | B Indicadores de ventas (@)
Variable l Plan
Planes il | categoria

Mejora

Tareas 10

‘Wwidgets

Proceso del plan

Categoria

Avance

Estado

Responsable

Estado del plan

Entregable es un control

Fecha planeada de finalizacion

Otros pardmetros

Plan de
Gestion de

vertas

Definicién N Iq

Buscador de tareas @ Ayuda 9

Igual a Plan de Gestion de Ventas 2018
Todos

Todos
Todos
Nueva o en desarrollo
Todos
Todos

Todos

Todas

100 -~

Elementos en pagina

01/abr2018 30/abr/2018

07:00:00 19:00:00 Alonso Quijano

Prospectos

gl orosarycorar ][ comar ]

Se insertara la Tarea seleccionada. En la parte superior se habilitaran tres opciones para visualizar la informacién que contiene la tarea. Estas

opciones se pueden ocultar desmarcando el recuadro . . Si deseas eliminar la tarea de la presentacién das un clic sobre el icono o

Para ubicar la Tarea en una nueva posicion de la presentacion, das un clic sostenido y la arrastras, también puedes realizar movimientos de los
elementos con las flechas del teclado o movimientos todavia mas cortos con la tecla Ctrl + las flechas del teclado.
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&« Archivo Insertar ~ ® swanceen ® estado B Nombre | progpactos ocBE O

tiempo

9 @ Prospectos 0

Para reemplazar la tarea de la presentacion conservando la ubicacion de los elementos puedes utilizar el buscador n o borra el nombre de

Q

la categoria con la opcion y escribe el nuevo nombre de la categoria en el espacio del buscador.

&« Archivo Insertar = B Avance en B Estado B Nombre [pros o) @

tiempo N
Recoleccion de prospectos
Prospectos

o @- Prospectos

Si das doble clic sobre el Nombre de la tarea insertada, se habilitaran en la parte superior las opciones para modificar el tipo de letra, tamafio,
color y alineacion o justificado. También puedes cambiar su ubicacion con un clic sostenido y llevandolo a una nueva posicion.
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Archivo Insertar vollkorn v| |[Boid v| a0 v |Co|0r .‘ | @)

O &=

‘Prospectos
]

Si das doble clic sobre alguno de los campos de informacién de la categoria insertada como el Avance en tiempo o Estado podras

desplazarlo de manera independiente con un clic sostenido y arrastrando o cambiar su tamafio tomando una de sus esquinas{:}J con un clic
sostenido y arrastrando.

NOTA: también puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o movimientos todavia mas cortos con la tecla Ctrl +
las flechas del teclado.

Archivo Insertar + B Avanceen B Estado B Nombre P "
S om@m O

rospectos

Al seleccionar el boton m se abrird una nueva pantalla con la informacion de la tarea.
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Archivo Insertar~ 8 Estadode B Avanceen M Estado @ Nombre Bsimbolo  [p oo o u @
cumplimiento tiempo

(]
(] Febrero 10000 %

m Inf i6n adicional ist I ias [0 ) Tareas 1)

Plan de Gestion de Ventas 2018 ﬁ

Febrero

Categoria Padre

Responsable

Febrero

Las tareas muestran iconos para avance en tiempo y estado. Las tareas no tienen icono de cumplimiento.

La informacion para los iconos de avance en tiempo y de estado es calculada por el sistema en el momento de consultar la presentacién. Asi
que en edicion grafica sus colores no representan los verdaderos.

Los colores para los iconos de avance en tiempo se mostraran de acuerdo a los siguientes parametros.

AVANCE EN TIEMPO

Descripcion

lcono
0 Indica que queda mas del 50% del tiempo planeado.

Indica que queda menos del 50% del tiempo planeado.

Indica que el usuario termind antes del tiempo final planeado.

Indica que el usuario termind después del tiempo final
planeado.

@
O Indica que ya paso el tiempo planeado.
@
v

Los colores para los iconos de estado se mostraran de acuerdo a los siguientes parametros:
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ESTADO

icono Descripcién
MNew Muevo
- Planificado
3 En desarrollo
@ Suspendido
Finalizado
@ Cancelado

Es importante tener en cuenta que la disponibilidad del célculo de los valores de los iconos dependeréa de la fecha de consulta de la
presentacion. Véase la siguiente tabla:

DISPONIBILIDAD DE CALCULO DE VALORES EN LOS iCONOS AL

CONSULTAR LAS PRESENTACIONES

Histérico Fecha Actual
Cumplim  Awvance Estado Cuomplim  Awvance Estado
Plan v v v v x x
Categoria ¥ ¥ ¥ ¥ x X
Tarea X ¥ ¥ X x X

Insertar Definicién
Con esta opcién puedes vincular a la presentacion definiciones de la empresa que han sido configuradas en la SVE.

Despliega el menu insertar y da clic sobre la opcion Definicion. Se abrira el buscador de definiciones. Puedes utilizar el filtro Nombre o
desplegar la opcion Otros parametros que contiene mas opciones de filtros para agilizar la busqueda. Selecciona la definicion y da clic sobre Ag

regary cerrar.

Si tienes los permisos para Crear Definiciones se vera el boton o como se muestra en la imagen.
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EX

Archivo | Insertar ~ | &
Variable
Planes

= Indicadores de ventas [ cuardar @)

Buscador de definiciones @ ayuda °

m Contiene Misién ©

Otros pardmetros

B No mostrar seleccionados

100 ~

Efementos en pdgina

Exportar

mercado, logrando plena satisfaccién de nuestros clientes, contribuyendo al desarrollo econdmice del pais

Disefiar y producir prendas de vestir de la mds alta calidad, de acuerdo a los gustos y tendencias del o

ol valor para lo igni: Es nuesigymision ofrecer a nuestro persenal un entomo laboral

i 3 r
nosotros.

Se insertara la definicion seleccionada, habilitando en la parte superior las opciones para modificar el tipo de letra, tamafio, color y alineacién o
justificado.

Archivo Insertar |San Francisco" |Hegu\ar V‘ |M v‘ ‘Color [ ] ‘ E

Disefiar y producir prendas de vestir de la mas alta
calidad, de acuerdo a los gustos y tendencias del
mercado, logrando plena satisfaccion de nuestros
clientes, contribuyendo al desarrollo econémico del pais
y maximizando el valor para los accionistas. Es nuestra
mision ofrecer a nuestro personal un entorno laboral
estable y plenamente identificado con los objetivos de la
empresa y con la integracion de cada uno de nosotros.

Misidn o B3 @

También puedes cambiar la ubicacién con un clic sostenido y arrastrando la definicion a una nueva posicion. Si deseas eliminar la definicion de

la presentacion, da un clic sobre el icono o

NOTA: También puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o movimientos todavia mas cortos con la tecla Ctrl +
las flechas del teclado.
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Mision o B @

Archivo Insertar~ Source SansPrw | |Bolditalic  ~ | |20 -] ‘Culor .‘ E

Disefiar y producir prendas de vestir de la mads alta ca!fdm,E]
de acuerdo a los gustos y tendencias del mercado,
logrando plena satisfaccion de nuestros clientes,
ocontribuyendo al desarrollo econémico del pais y
maximizando el valor para los accionistas. Es nuestra
mision ofrecer a nuestro personal un entorno laboral
estable y plenamente identificado con los objetivos de la
empresa y con la integracion de a uno de nosotros.

s

Para reemplazar la definicion de la presentacion conservando la ubicacion puedes utilizar el buscador n o borra el nombre con la opcion

o

y escribe el nuevo nombre de la definicion en el espacio del buscador.

Archivo Insertar - |SourcesansPrV‘ |Bord.rrar1'c v‘ |20 v‘ ‘Color .‘ E

iz’ | = ©

Disefiar y producir prendas de vestir de la mds alta calidad,
de acuerdo a los gustos y tendencias del mercado,
logrando plena satisfaccion de nuestros clientes,
contribuyendo al desarrollo economico del pais y
maximizando el valor para los accionistas. Es nuestra
mision ofrecer a nuestro personal un entorno laboral
estable y plenamente identificado con los objetivos de la
empresa y con la integracion de cada uno de nosotros.

e}

Insertar Mejoras

Para agregar Mejoras a una presentacion despliega el menu insertar y da clic sobre la opcion Mejora. Se abrird una ventana para buscar la
mejora. Puedes utilizar los filtros para encontrarla rapidamente. Selecciona la mejora y da clic en Agregar y cerrar.

Si tienes los permisos para Crear mejoras se vera el boton o como se muestra en la imagen.
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Archivo A | | x| |BD Indicadores de ventas | cuardar @)

Variable
Planes >
Definicién

Tareas 10

Widgets 3

- )
Mejoras O Ay 6

Contiene v ICrear proceso de distribucién para nuevos mercados [x] ] |

Tipo

Codigo de laMejora Todos

Responsable

Otros parimetros

B No mostrar seleccionados

100 - Exportar

Elementos en pagina

Crear proceso de distribucion Acclon
Pare Preventiva

13[may/.
12:35:08|

_

AP-0010 Nueva Alonso Quijano

Se insertara la Mejora seleccionada habilitando en la parte superior tres opciones para visualizar la informacion que contiene. Las opciones se

pueden ocultar desmarcando el recuadro . . La Unica informacién de la mejora que no se puede ocultar es el valor.

I B Estado de B Nombre B simbolo , .
v
Archivo Insertar | oumplimiento Crear proceso de distribucién para nuevos mercados [x] B m ®

Crear proceso de distribucién para nuevos mercados 10000 | %

l

Valor

Si das doble clic sobre alguno de los campos de informacion de la categoria insertada como el Nombre, el Simbolo o el Valor se habilitaran en
la parte superior las opciones para modificar el tipo de letra, tamafio, color y alineacion o justificado. También puedes cambiar su ubicacion con

un clic sostenido y arrastrandolo a una nueva posicion. Si deseas eliminar la Mejora de la presentacién da un clic sobre el icono o
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NOTA: También puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o0 movimientos todavia mas cortos con la tecla Ctrl +
las flechas del teclado.

®

Archivo Insertar» |P0ppins - ‘ ‘lfau’c v | |18 "‘ |Color B | |

100.00 %

o

s Crear proceso de distribucion para nuevos &
mercados

!

l

Si das doble clic sobre el icono del Estado de cumplimiento podras desplazarlo de manera independiente con un clic sostenido y arrastrando

o cambiar su tamafio tomando una de sus esquinas{::’l con un clic sostenido y arrastrando.

i B Estado de B Nombre B simbolo i 4
Arch n v
rcnivo Insertar cumplimient Crear proceso de distribucion para nuevos mercados o n m @

100.00 %

Crear proceso de distribucion para nuevos
mercados

ara reemplazar la Mejora de la presentacién conservando la ubicacion de los elementos puedes utilizar el buscador ﬂ o borra el nombre con

)

la opcion y escribe el nuevo nombre de la Mejora en el espacio del buscador.
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&« Archivo Insertar B Estado de B Nombre B simbolo (Crear]
cumplimiento

Proklema al devolver y crear mas tareas

o 0 de distribucién para nuevos mercados

Crear proceso de distribucion para nuevos mercados 100.00 % Crear mayores oportunidades para aprovechar los retazos de tela

Al seleccionar el boton m se abrird una nueva pantalla con la informacion de la Mejora situandolo en el paso que se encuentra
actualmente.

i - B Estado de B Nombre B simbolo .
Archivo Insertar gt Crear proceso de distribucién para nueves mercados [x] n @

Q

Crear proceso de distribucion para nuevos mercados 100.00 %

Solicitud Paso2 Historial de comentarios

Paso1 (Alonso Quijano)

Plan de Mejoramiento Asociado - Por Proceso
Plan
Categoria: Aprobador de tareas

Tareas por Realizar (0)

Tiempo consumido 0.0 Horas

Recursos

Si su Estado de cumplimiento no se puede calcular debido a su configuracién, entonces se mostrara de color negro y si el Valor no se puede
calcular a la fecha actual se mostrara (N.D)
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i B Estado de B Nombre B simbolo - .
Archivo Insertar~ cumplimiento Mejora con Plan - Por Tipo de Mejora 2017 [=] n n @

Q
BMe]ora con Plan - Por Tipo de Mejora 2017 %

Si no tienes permisos para explorar la mejora te mostrara un ventana con la opcion seguir esta mejora, para solicitar los permisos.

(7) Ayuda Q

Usuario no Autorizado a realizar esta accién por bloqueo o no Activacion.
Favor consultar con el Administrador.

Seguir esta mejora

Insertar tarea IO

Con esta opcidén puedes agregar una o varias Tareas 10 (Integridad Operativa) en la presentacién. Despliega el menu insertar y da clic sobre la
opcion Tareas 0. Se abrira el buscador de tareas. Puedes utilizar los filtros para agilizar la busqueda. Selecciona la tarea y da clic sobre Agrega
ry cerrar.
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>
R
EX

fu||&d Indicadores de ventas @)

Archivo Insertar ~

Variable

Planes »
Definicién

Mejora

Tareas o

Widgets »

Tareas

Nombre Contiene *  Lubricacién
Alias Todos

Equipo Todos

Otros pardmetros

100 - Exportar

Elementos en pagina

D Lubricacién de la plancha Termofijadora Margen de Produccién Activo

Revision de la lubricacion de la plancha termofijadora. i Margen de Produccién i Activo

Se insertard la tarea o las tareas seleccionadas, habilitando en la parte superior las opciones para visualizar la informacion que contiene la
tarea como: Estado de cumplimiento, Nombre y Unidad de medida, y se pueden ocultar desmarcando el recuadro . . La Unica informacion

de la tarea que no se puede ocultar es el valor. Si deseas eliminar la tarea de la presentacién da un clic sobre el icono e

i B Estado de B Nombre B unidadde P "
(— Archivo Insertar » T Medida Lubricacién de la plancha Termofijadora [} u m @
Lubricacién de la plancha Termofijadora 10.00 UNI@|
Notas:
Las tareas tipo fecha no muestran estado Las tareas tipo estado no muestran Las tarea tipo numérica muestra todos
de cumplimiento, ni unidad de medida y unidad de medida y solo se habilitaran y se los campos como Estado de
solo se habilitara y podra ocultar el campo podran ocultar los campos Estado de cumplimiento, Nombre y Unidad de
Nombre. cumplimiento y Nombre. medida.

Traza un rectangulo con el mouse como se muestra en la imagen para seleccionar varias tareas.
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&« Archivo Insertar = — - — L 1= I ‘ ‘ | = ‘ Eliminar elementos @

_______________________________________ 1

! -
! cambio de Aceite 26/0ct/2019 11:37:00 T TIpO fecha
] ]
I -

: Estado de la pantalla-Portatil Lenovo Z40 sucio — Tlpo Estado
1 I
I I

icaci6 la plancha T i ! - 3
: Lubricacién de la plancha Termofijadora 10.00 UND ]E . TIpO Numer'ca
I
I

Ubica una o varias tareas de la presentaciéon dando un clic sostenido en la tarea o las tareas y llévalas a su nueva posicion.

NOTA: También puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o movimientos todavia mas cortos con la tecla Ctrl +
las flechas del teclado.

&« Archivo Insertar ~ - - i it 1 Is ‘ ‘ | = ‘ Eliminar elementos @
Cambio de Aceite 29/0ct/2019 11:37:00
Estado de la pantalla-Portatil Lenovo Z40 sucio
Lubricacion de la plancha Termofijadora 10.00 UN
D
: ‘ Lx]
Cambio de Aceite 29/0ct/2019 11:37:00
Estado de la pantalla-Portatil Lenovo 240 suclo
e = 7]
Lubricacion de la plancha Termofijadora 10.00 UN
dm :
~

Si das doble clic sobre alguno de los campos de informacion de la tarea insertada como el Nombre, la unidad de medida o el Valor se
habilitaran en la parte superior las opciones para modificar el tipo de letra, tamafio, color y alineacién o justificado. También puedes cambiar su
ubicacion con un clic sostenido y arrastrando a una nueva posicion.

NOTA: También puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o movimientos todavia mas cortos con la tecla Ctrl +
las flechas del teclado.
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&« Archivo Insertar ~ Poppins v| |Bo|d v| |2o v| |Co|0r B ‘ | = E = ‘

Il
Q

10.00 UND

o

Lubricacion de la plancha
Termofijadora ,ﬂ‘m

N

l

Si das doble clic sobre el Estado de cumplimiento de la tarea insertada podras desplazarlo de manera independiente con un clic sostenido y

arrastrando, o cambiar su tamafio tomando una de sus esquinas{:“:jI con un clic sostenido y arrastrando.

(— Archivo Insertar « L :zﬁgﬁnﬂ?emo B Nombre L] ;';ig;:;de Lubricacién de la plancha Termofijadara [x] u m @

10.00 UND

Lubricacion de la plancha
Termofijadora

Para reemplazar la tarea de la presentacion conservando la ubicacién de los elementos puedes utilizar el buscador n o borra el nombre de

o

la tarea con la opcion y escribe el nuevo nombre en el espacio del buscador.
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&« Archivo Insertar v B Estado de B Nombre B uUnidad de [Lubricacion de
cumplimiento Medida N
Lubricacién de Ia plancha Termofijadora

Revision de la lubricas zglancha termofijadora.

o

10.00 UND

Lubricacion de la plancha
Termofijadora

Archivo Insertar « W estadode 8 Nor
cumplimiento

bl isiGn de La ubricacién da la plancha temariadd <) -+ |f ver BEN@)

NaN NUM

Revision de la lubricacién de la
plancha termofijadora.

Al seleccionar el botén m se mostrara una nueva pantalla con la informacién de la tarea.

Archivo Insertar » B Estado de B Nombre B unidad de | ubricaci ‘ -
cumplimiento Medida de laplancha (4] u @

10.00 UND

Lubricacién de la plancha
Termofijadora

Tareas D Ayuda 0

Origen Ronda

Ronda Inspeccién de Rutina

Equipo

Tipo de Equipo PLANCHA TERMOFIJADORA

Area organizativa Gerencia Manufactura

Nombre Lubricacion de la plancha Termofijadora

Alias PLTERMOFIJLUBRICACION

Clase Margen de Produccion

Insertar Widgets

Los widgets son componentes gréaficos que tienen el objetivo de facilitar el acceso a ciertas funciones de a la presentacion, como lo hace el Widg
et Conteo de tareas por plan
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&« Archivo Insertar ~ | A & 4 | f | |Ed Indicadores de ventas @

Variable

Planes >
Definicién

Mejora

Tareas 10 N

[wages ] [contodatars
por plan

Widget Conteo de tareas por Plan

Este widget permite visualizar en la presentacion la tabla del reporte Contador de tareas por plan.
Con este reporte, se determina de manera sencilla cuantas tareas en total tiene cada plan y categoria. Ademas puede establecer cuantas de

ellas fueron planificadas y se encuentran en desarrollo, finalizadas, cumplidas y canceladas junto con el porcentaje de avance real y efectividad
tanto del plan en general como de la categoria.

Archivo A & G| | Indicadores de ventas [ cuardar @)

Variable

Planes >
Definicion

Mejora

Tareas 10 N\

Reporte de Conteo de Tareas por Plan s

Fecha de consulta* 26/08/2020

@ Los que cumplan estos criterios de bisqueda

- Igual a ¥ Plan de Gestidn de Ventas 2018
Nivel de categorias | Hasta nival 1

Estos preseleccionados

Categorias

® Fechade consulta: En este campo se muestra la fecha actual de la consulta. Aunque permite modificarse, cuando este reporte es visto
desde la presentacion, solo se tiene en cuenta la fecha final de consulta de la presentacién para calcular el avance y el cumplimiento de los
planes.

® Los que cumplan estos criterios de busqueda: Esta seccién te permite seleccionar los planes cuyas categorias seran visualizadas en el
widget.
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® Plan: Te permite elegir los planes cuyas categorias y tareas seran visualizadas en el reporte. Para buscar un plan especifico, utiliza el boton

® Nivel de categorias: Este filtro te permite seleccionar el nivel de categorias que deseas visualizar en el reporte. De manera predeterminada,
se muestra la opcién Hasta nivel 1, la cual permitira ver solo las categorias de primer nivel que tienen tareas. La opcién Todos te permitira
ver todas las categorias de cualquier nivel, con tareas o sin tareas.

 Nota

Al consultar un reporte de conteo de tareas insertado en una presentacion, solo se tendra en cuenta la fecha final de consulta de la
presentacion para calcular el avance y cumplimiento del plan o los planes.

En otras palabras, si en la presentacion seleccionas algun tipo de agrupacion u otro periodo de fechas, al actualizar el reporte, éste
siempre va a calcular sus valores desde la fecha de inicio del plan o los planes mostrados en el reporte hasta la fecha final de consulta.

Una vez has agregado el widget a la presentacion, puedes tomar una de las esquinas con un clic sostenido para mostrar mas informacion o

menos informacion de las filas. También puedes eliminar el widget dando clic sobre el icono a o cambiar su ubicacién en la presentacién
dando un clic sostenido sobre el reporte y arrastrandolo a un nuevo espacio.

NOTA: También puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o0 movimientos todavia mas cortos con la tecla Ctrl +
las flechas del teclado.

&« Archivo Insertar = A & il fe Indicadores de ventas Editar Q)
Tareas
Total de Tareas Avance Tareas Tareas en Tareas
Nombre finalizadas Efectividad
tareas finalizadas real planificadas desarrollo canceladas
a tiempo
Plan de Gestign de Ventas 2018 7 & 90,48% 7 4 90,48% L] 0

Abril 2 1 60,00% 2 o 60,00% o a

Fnarn 1 1 1 0 0 ]

Tareas @

Total de Tareas Avance Tareas Tareasen  Tareas

Nombre finalizadas Efectividad
tareas finalizad: real ifi desarrollo canceladas
a tiempo
Plan de Gestién de Ventas 2018 7 6 90,48% 7 4 90,48% 0 o
Abril 2 1 £0,00% 2 0 £0,00% 0 0

Enero 1 1 1 0 0 o

1 1 100,00% 1 1

Ma 1 1 0,00 P21 1 0,00% o o
Septiembre 1 1 _100,00% 1 100,00% [\ o

Al hacer clic sobre el botén Editar, te llevara a la pantalla de Reporte de conteo de tareas por plan para que modifiques la informacion si asi lo
requieres. Al seleccionar la opcion Estos preseleccionados te permitird agregar todas las categorias que deseas visualizar en el widget,
haciendo clic sobre el enlace Agregar.
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Archivo Insertar = A & |a | | B Indicadores de ventas =33 @

Q o
Taress
Totalde  Tareas  Avance  Tareas Taressan  Taress
Hombre finalizadas Efectividad
taress  finalizadas  real  planificadas desarrallo. cancaladas
© Plan de Gesticn de Ventas 2018 7 © 90,489 7 a 90,489 o [
o Aot ‘

Enars

Febrero

) Avuca

— () Ayuda e
Septiembre

o

Plan Plan de Gestién de Ventas 2018 o

Nivel de categorias

@ Estos preseleccionados

Agregar o

Busca y selecciona las categorias, luego da clic en Agregar y cerrar para que se listen en la pantalla. Si deseas eliminar una de las categorias

agregadas marca la casilla D gue tomara un color rosado y en el momento que oprimas Aceptar se eliminara.
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Buscador de Categorias ©4yuce

Nombre Todos

Plan Todos

B No mostrar seleccionados

100 ~

1-57 de 57 Elementos en pagina

Implementacién

(7) Ayuda e

Categorias

u Nombre R bl
[m] Ccompra ggtnugl;)z‘:clén del Software
M Eliminar  Implementacion Acgtunglti)z;dén del Software
O Contratacién S?:sci:gﬁg: de Oficina de
O Disefio :E:s;cig:ﬁicéi; de Oficina de
[m] Disefio > Disefio de publicidad :?:;z:ﬁl‘gg de Oficina de

Agregar o

m@

El widget tomaré los cambios realizados en la edicion y conservara su ubicacion y tamafio definido anteriormente en la presentacion.

&« Archivo Insertar = A & &l fx Indicadores de ventas Editar [ Guardar I@)]
o O ]
Total de Tareas Avance Tareas Tareas Tareas en Tareas
Nombre finalizadas Efectividad
tareas i real desarrollo canceladas
a tiempa
Compra 1 4] 0,00% 1 o 0,00% o 4]
O Contratacién 2 1 44,44% 2 1 44,443 1 4] O
Disefio 2 2 100,00% 2 2 100,00% o [1]
o o o

Para mayor informacion, consulta la seccién del reporte Contador de tareas de planes en el manual del Médulo Planes.
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Agregar Etiquetas
Con esta opcidon puedes agregar cuadros de textos personalizados en la presentacion.
Para agregar una etiqueta en la presentacion:

1.Haz clic sobre esta opcion.

Archivo Insertar » 60 ﬂ/ﬂjﬁ f Para poder guardar escribe el nombre de fa presentacidn aqui @

2. Apareceréa el campo con el texto " Digite algo aqui " y se habilitara un barra de herramientas donde puedes seleccionar el tipo de letra,
tamanio, color, y alinear o justificar el texto.

Archivo Insertar « |San Francisco ¥ ‘ |Reqular - ‘ ‘16 " ‘Color [ | | ‘ @

Q

::ﬁ)igite algo aqui

Puedes mover la etiqueta a otra posicion en la presentacion arrastrandola con un clic sostenido . Para escribir el texto das doble clic sobre la

%]

-
A

“Digite algo aqui
opcién =
Q

Se sombreara el campo permitiéndote modificarlo. Para ampliar el campo del texto das un clic sostenido sobre alguna de las esquinas yla

desplazas hacia un lado. También puedes eliminar la etiqueta con la opcién 0 .
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Archivo Insertar ~ |san Francisco = | |Regular - e

igits algo aqui o

Después de escribir la etiqueta puedes posicionarte dando clic en cualquier parte del texto para modificarlo.

wchive  isartare | [smrancin”] [ 7] b <] po®)] ER==1=]

T Ventas totales i} los departamentos
de la zona sur

También puedes escribir el numero del tamafio de la letra para el texto sin tener que seleccionar alguno de los definidos.

Archivo Insertar = |San Francisco ¥ ‘ ‘Reqular '| |Co|0r B ‘

TVentas totales de los departamentos
de la zona sur

NOTA: También puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o0 movimientos todavia mas cortos con la tecla Ctrl +
las flechas del teclado.

Agregar Areas Sensibles

En la Suite VISION EMPRESARIAL® un area sensible es una regién invisible dentro de la presentacion, que tiene la propiedad de abrir una
URL, un objeto de la misma, otra presentacion o un arbol de consulta, cuando se hace clic sobre ella.

Area sensible con vinculo a Direccion Web

Para agregar un area sensible en la presentacion haz clic sobre esta opcién . Si el vinculo del area sensible es a una “Direccion Web” int
roduce el link en el espacio que se muestra en la ventana.
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Archivo Insertar ~ A D 59 1] f\ Para poder guardar escribe el nombre de la presentacion aqui @

Archivo Insertar » Direccion web~ [ insertar fink ®

o

Si la URL ingresada es incorrecta se mostrara el campo con un borde rojo.

Archivo Insertar v Direccién web v [ www.gosgle.cd o @

e

Url
Incorrecta

Si la URL ingresada es correcta se mostrara el campo sin el borde rojo y te permitira re-dimensionar el area sensible tomando de una de sus

esquinas con un clic sostenido y arrastrandola. Para eliminar un area sensible das un clic sobre el icono 0 .

Archivo Insertar = Direccién web = | hitps:/www.aoogle.com.co ) @

2 o Q

Url
3 O Correcta
Yy f\ .

Area sensible con vinculo a Objeto vision

Si despliegas el menu con la opcion puedes seleccionar la opcion objeto vision para vincularlo en el area sensible.
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Archivo Insertar = Direccion web v [ insertar fink

Direccién web

Presentacion

Arbol consulta

Archivo Insertar » Objeto visién »

rapidamente.

Archivo Insertar = Objeto visién =

El botén n habilitara una ventana emergente para buscar el concepto en la SVE. Puedes usar los filtros Clase y Nombre para encontrarlo

=y el
Buscador de conceptos @ Avuda e
Categoria .
Contiene hd Cotizaciones °

A 100~ AZ Exportar
1-1det Elementos en pégina

[8] cotisecionss

Categoria

Awoguycemse || comr ]

Si agregas un concepto en el cual no tienes permisos, el sistema te mostrara una ventana de acceso no autorizado.
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Explorar Preguntas segun el DAFP e

Usuario no Autorizado a realizar esta accién por bloqueo o no Activacion.
Favor consultar con el Administrador.

Agregar y Cerrar

Al seleccionar el concepto y dar clic en el boton se habilitard un nuevo botén en la pantalla para visualizar la
informacién del objeto agregado.

Archivo Insertar « Objeto vision » @)

£

Informacién adicional Lista de chequeo Categorias [ 0 T Nivel superior

Plan

Nombre* [Cotizaciones

Categoria Padre

Responsable Camilo Daza

Funciénasignada® @ Aprobar Revisar

Cotizaciones

Ruta

En la siguiente tabla encuentras los objetos a los que se puede crear un vinculo y la pantalla que se mostrara al presionar el vinculo:

OBJETO OBJETIVO DEL VINCULO

Acta de sesién de reunion Consultar un acta de sesion de reunion
Actividad de proceso Explorar una actividad de proceso

Area organizacional Explorar un area organizacional
Auditoria de calidad Explorar una auditoria de calidad
Balanced Scorecard Consultar el mapa estratégico de un BSC
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Busquedas
Categoria
Compromiso
Cubo OLAP
Dashboard

Definicién

Explorar busquedas
Explorar categoria
Explorar un compromiso
Consultar un cubo OLAP
Consultar un dashboard

Explorar una definicion

Documento de calidad Explorar un documento de calidad
Equipo Explorar un equipo

Escenario operativo Consultar el reporte de escenarios configurados
Evento Consultar un evento

Flujo de documento Consultar el flujo de un documento
Iniciativa estratégica Explorar una iniciativa estratégica
Mejora Explorar una mejora

Objetivo Estratégico Explorar un objetivo estratégico
Objetivo de Proceso Explorar un objetivo de proceso
Perspectiva Explorar una perspectiva
Plan de accion Consultar el diagrama de Gantt de un plan de accién
Presentacién Consultar una presentacion
Proceso Explorar un proceso
Programa de auditorias Explorar un programa de auditorias
Puesto de trabajo Explorar un puesto de trabajo
Registro de calidad Explorar un registro de calidad
Reporte Consultar un reporte

Reporte de indicadores Consultar un reporte de indicadores
Reporte de 10 Consultar un reporte de 10
Reporte OLAP Consultar un reporte OLAP
Reunién Explorar una reunién
Revision gerencial Explorar un revision gerencial
Riesgo Explorar un riesgo

Ronda operativa Consultar reporte de rondas configuradas
Tabla de tiempos de retenciéon Explorar una tabla de tiempos de retencién
Tarea operativa Explorar una tarea operativa
Tépico de documentacion Explorar un topico de documentacion
Usuario Explorar un usuario

Variable Consultar la grafica de valores histdricos de variables

Nota: Cuando utilices el navegador Microsoft Edge siempre se abrira el vinculo en una nueva ventana, sin tener en cuenta lo que se haya
marcado en la opcién "Abrir el enlace en una nueva ventana"
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& Nota

El usuario configurador de las presentaciones puede agregar cualquiera de las clases de objetos listados que se encuentran en la SVE,

ya sea usando un hipervinculo o un area sensible.

Al consultar una presentaciéon como usuario final se muestran todos los objetos insertados en la edicion, pero al seleccionar el
hipervinculo o area sensible, si el usuario no tiene permisos sobre ellos debera aparecer el letrero de Acceso no autorizado.

Al consultar una presentacion como usuario final, si tiene los permisos adecuados podra ver el objeto vinculado. En el caso en que el

vinculo sea con otra presentaciéon que contenga una grafica con varias variables, estas conservaran el orden y color de las variables

configurados originalmente.

Area sensible con vinculo a otra presentacion

Al insertar una presentacion en una area sensible puedes marcar la casilla D si quieres que el area sensible se visualice en una nueva
ventana. Si no marcas esta opcion, se abrird en la misma ventana desde la cual estas llamando este vinculo.

Archivo Insertar = Direccion web ~ | msertar link
Direccién web
©
Objeto vision

Arbol consulta

Archivo Insertar = Presentacion v

U]

Abrir en una nueva

Puedes cambiar o reemplazar la presentacion insertada en el area sensible manteniendo la ubicacién que le hayas asignado en la pantalla,

o

borrando con la
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Archivo Insertar = Presentacion » Abrir @n una nueva ventana

o Clientes de Santander para borrar

Presentaciones ) O Ayuda o

Nombre Todos

Informacion

Para realizar una blsqueda establezca los filtros deseados y a continuacion haga clic en el botén Buscar.

Al seleccionar el bot6n mte llevara a una nueva ventana mostrando la presentacion insertada.

Archivo Insertar = Presentacion » |I Abrir en una nueva ventana | Clientes de Santander

Clientes de Santander

Periodo: Sin agrupar ~ Desde: Hasta: 29/07/2020 Valores vigentes
| B {
variable sanda
cumaga.eu 20002019 113700 D)
Mﬁ-mnm»em 1000 UKD

B0 (o3

Revision de 1 saburaciin del calor B

== Numero de encue... @ Visitas hechas a ...
@ Avance confarenc...

Area sensible con vinculo al Arbol de consulta
Si el area sensible insertada es un arbol de consulta, puedes utilizar el campo para escribir su nombre como se muestra en la imagen, o usar el

boton n del buscador para localizar el arbol de consulta.
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Archivo Insertar » Direccion web v [ insertar fink @

o Direccién web

Objeto visién

Presentacion

Archivo Insertar ~ Arbol consulta v | (abel 3 - @

Arbol de consulta Clientes

El botén m te llevara a una nueva ventana donde puedes visualizar el arbol de consulta insertado en el area sensible.

Archivo Insertar « Arbol consulta » ’ Arbol textil [} |n@ @

2 £

Arbol de Consulta Arbol textil SR

Periodo: Sin agrupar v Desde: Hasta: 29/07/2020 Valores vigentes

Arbaol textil
= Primer nivel
% Indicador Zona valor: 63.00 (D) (P)
= Segundo Nivel

= Terces nivel

Agregar Férmula

Al hacer clic sobre esta opcion, podras agregar una férmula a la presentacion, con la posibilidad de edicion, de acuerdo con las funciones
deseadas. Estas férmulas pueden ser personalizadas, utilizando o no, variables ya definidas. Adicionalmente, se puede definir el formato para
estos campos de férmulas, el cual tomara por defecto el formato propuesto en general para las variables en la SVE.

fi

Para esto da clic sobre el botén . Aparecerd la siguiente pantalla mostrando el editor de formula. Selecciona Agregar para buscar las
variables
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Archivo Insertar ~ A & & d dores de ventas ®

Editar Formula @ Ayuda 9

Editar Férmula de Célculo:

Varlables Selecclonadas Operadores :

(o] (= ] LI = <1 1 (=1 34 [ (=] B e B T D D [ 1

Formula :

- —

Funciones: “
absto - IS

abs(Nimero)
Retorna el valor absoluto 0 magnitud del pardmetro Numero.
Si alguno de los pafametros no tiene valor entonces retorna el valor No disponible.

Buscador de Variables

Todos
Contiene i Ventas

Tipo
Obtencién

Activo Si

Propietario Todos

Gestor Todos

Otros parametros

B No mostrar seleccionados

100 -

1-26de 26 Elementos en pagina

Ventas Internacionales 200.00
Total Ventas 200.00
Ventas Naclonales

Ventas en el exterior 61,062,413.62
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Se ingresaran los alias de las variables agregadas en el campo Variables seleccionadas, ubicado en el lado izquierdo de la pantalla. Para

crear la férmula, selecciona uno de los alias y das clic sobre el botén — . De esta forma pasas al campo Férmula. Uti

liza los operadores disponibles, ubicados en la parte superior derecha, para crear tu férmula y valida dando clic en el botén probar.

Editar Formula : o

Editar Férmula de Célculo:

Variables Seleccionadas Operadores :

{3 [ 2 = e e e 3

\‘E}w

-

+ Agregar X Eliminar
Funciones:

avsen) L >

abs(NiUmero)
Retorna el valor absoluto o magnitud del pardmetro Ndmero.
Si alguno de los pafametros no tiene valor entonces retorna el valor No disponible.

Si la féormula es vélida se mostrara el siguiente mensaje, habilitando el botén Aceptar. Si la formula no es valida, se mostrara el mensaje "Formu
lano valida" y no aparecera el boton Aceptar en la ventana de edicion de la férmula. Deberas hacer la correccién y validar de nuevo.

Mensaje de aplicacion

Formula vilida

(7) Ayuda

o

Editar Formula

Editar Férmula de Clculo:

Ventntor NODODEOEEDEEEE OO EEED

Férmula :
ventnac + ventinter

- IS

+ Agregar X Eliminar

Funciones:

abs(x)

abs(Namero)
Retorna el valor absoluto o magnitud del pardmetro Numero.
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Al dar clic en aceptar, el sistema toma la fecha en ese instante e inserta el resultado en la presentacién, ubicandolo en la parte superior

izquierda visible de la pantalla, y habilitando en la parte superior las opciones para modificar el tipo de letra, tamafio, color y alineacion o
justificado.

Archivo Insertar - ||San Francisco v | |Regular ~| [ -] |cmnr .| | = ‘ = |

’28.[)()o

|| E Editar formula @

Con esta opcion se puede realizar el cambio de formato numérico, se puede ampliar el nimero de decimales agregando ceros (0), o disminuirlo
quitando los ceros (0)

- Archivo Insertar ~ San Francisco v Regular v 18 v color [l ‘

28,007
Formato de valor
#it# B4 H##.00
| Aceptar |
) ) ditar formula )
Al estar seleccionado el resultado de la formula, se vera la opcién - -, con la que puedes editar la formula nuevamente, ya

sea para agregar nuevas variables o cambiar sus operaciones.
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Archivo Insertar San Francisco = Regular v

v color [l ‘ Eqfitar férmula @

28.000
. -
Editar Formula
Editar Férmula de Calculo:
Variables Seleccionadas Operadores :
Festiir (o (] (0 L] (2 e (] = 2 ] =] (=) (e =l L D] (= LD e (51 ]
Formula :
ventnac + ventinter
- >
+ Agregar X Eliminar
Funciones:
abs(x)
abs(Numero)
Retorna el valor absoluto o magnitud del pardmetro Nimero.
Nota:

Si alguno de los valores de las variables agregadas en la férmula no tiene dato o el resultado no se puede calcular, como por ejemplo una
divisién por cero, se mostrara (N.D) que significa Valor No Disponible.

Ubicando el cursor sobre el resultado de la férmula (N.D) se mostrard un mensaje indicando la razén por la que no se puede calcular.

El resultado de la férmula se mostrara a la fecha del Ultimo valor y no la del valor vigente.

T |

|1s v‘ |Col0r .| | = ‘ = | | m Editar formula @

Archivo Insertar = |San Francisco ¥ ‘ ‘Regular

(N.D.,’i0

Valor no dispenible

En la lista desplegable de Funciones se encuentran disponibles las funciones especiales requeridas para el calculo del avance, el progreso, la

efectividad de un Plan o de sus categorias.
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Editar Formula @ Ayuda 0

Editar Férmula de Calculo:

v - |
exp(x)

if(cond,x1,x2)

Ingx)

logx)

mod (x,y}

rand()

isart(x)

sumix1,y1)

compliancedateplan{ldentificador ¢ "Mombre del plan®, Incluir sclo tareas planeadas a finalizar en el periodo, ["Fecha final de consulta"], ["Fecha inicial de consulta™])
compliancedateweightedplan(ldentificador o "Nombre del plan®, Incluir solo tareas planeadas a finalizar en el periodo, ["Fecha final de consulta"], ["Fecha inicial de consulta®])
earnedvaluecostplan(ldentificador o “Nombre del plan®, Incluir solo tareas planeadas a finalizar en el periodo, ["Fecha final de consulta”], ["Fecha inicial de consulta™])
iearnedvaluepointplan(identificador o *Nombre del plan®, Incluir solo tareas planeadas a finalizar en el periodo, [*Fecha final de consulta“], [*Fecha inicial de consulta™])

ear urceplan( ifi o "Nombre del plan”, Incluir sclo tareas planeadas a finalizar en el periodo, ["Fecha final de consulta”], ["Fecha inicial de consulta®™])
uecostplan(ldentificador o "Nombre del plan®, ["Fecha final de consulta”], ["Fecha inicial de consulta"])

uepointplan(ldentificador o "Nombre del plan®, [*Fecha final de consulta"], ["Fecha inicial de consulta®])

ueresourceplan(ldentificador o "Nombre del plan®, [*Fecha final de consulta®], ["Fecha inicial de consulta™])

realvaluecostplan(ldentificador o "Nombre del plan®, ["Fecha final de consulta®], [*Fecha inicial de consulta"])

realvalueresourceplan(ldentificador o "Nombre del plan®, ["Fecha final de consulta"], ["Fecha inicial de consulta"])

totalvaluecostplan(ldentificador o "Nombre del plan®, ["Fecha final de consulta"], ["Fecha inicial de consulta™])

abs(x) v

abs(Nimero)
Retorna el valor absoluto o magnitud del parametro Namero.

Adicionalmente puedes encontrar un grupo de funciones utilizadas en variables calculadas o férmulas que son insertadas en presentaciones,
permitiendo que el usuario pueda realizar multiples operaciones para "n" periodos anteriores. Para mayor informacién consulta la seccién Funcio
nes de Variables, en donde encontraras informacién detallada de cada una de ellas.

Agregar Hipervinculo

Para agregar un hipervinculo en la presentacion haz clic sobre esta opcién Si el hipervinculo es a una “Direccién Web” introduce el link
en el campo que se encuentra en la parte superior derecha marcado con borde rojo.

Archivo Insertar - A
Archive Insertar ~ Direccién web ~

.

Indicadores de ventas m @)

| tnsertar fink | | @

Si la URL ingresada es incorrecta se mostrara el campo en donde se escribe el link y el Texto del vinculo con un recuadro rojo.

« Archivo Insertar ~ Direccién web v [hipsyjpensemos o O

\Url

Incorrecta

Texto de
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Si la URL ingresada es correcta se mostrara el Texto del vinculo como se muestra en la imagen. Para eliminar el hipervinculo das un clic sobre

el icono 0 .

Archivo Insertar ~ Direccidn web~  httpsyjpensemos.com o @

OTexto del '.'JI-wcho? n/

Url
Correcta

Al dar doble clic sobre el campo Texto del vinculo puedes escribir el texto que quieres asignarle al hipervinculo y modificar el tipo de letra,
estilo, tamafio, color y alineacién o justificado.

&« Archivo Insertar :San Francisco ¥ | |:Bold v ‘ |20 ':‘ ‘.Color |

\

Hipervinculo con enlace a objeto vision

Si despliegas el menu con la opcion puedes seleccionar un objeto vision para agregarlo al hipervinculo. Selecciona el boton que
habilitara una nueva ventana para buscar el concepto en la SVE.
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&« Archivo Insertar v Direccionweb v  [insertar link ®

Texto del vincuroa

Direccion web

Presentacion “

Archivo Insertar Obijeto vision =

Texto del V{l)CUi'Oo

Puedes usar los filtros Clase y Nombre para encontrar rapidamente el Objeto visidn. Selecciona el objeto y da clic en Agregar y cerrar.

Buscador de conceptos SR )

Clase Todos

Contiene v vVicepresidencia Regional Central

100 - Exportar

Elementos en pdgina

Vicepresidencia Regional Central Vicepresidencia Reglonal Central reemplaza a la Gerencila Reglonal Magdalena Medio ::;:mzatlva

T | R —

Archivo Insertar = Objeto vigjd | Vicepresidencia Regional Central IB [ ver | @

OTexto del w'ncufa?

Al agregar el objeto visién se habilitara el botén m en la pantalla que sirve para visualizar la informacion del objeto agregado.
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Archivo Insertar ~ Objeto vision » 3 B ®

DTexto d

Nombre* Vicepresidencia Regional Central

Sigla* VRC

Descripcion Vicepresidencia Regional Central reemplaza a la Gerencia Regional Magdalena Medio

Area organizativa superior  Vicepresidencia de Desarrollo y Produccion

Responsable VRC Vicepresidente Regional Central

Cargo Gerente

Gestor deriesgos

Hipervinculo con enlace a una presentacion

Al insertar una presentacion como hipervinculo puedes marcar la casilla D si quieres que al dar clic se visualice en una nueva ventana. Si no
la marcas se abrird en la misma ventana.

Archivo Insertar = Direccién web v [insertar link @
9

Direccidn web

Objeto vision

Arbol consulta

Archivo Insertar = Presentacion » | O Abrir en una nueva ventana a ®

Usa el filtro Nombre para encontrar la presentacion rapidamente. Da clic en buscar, selecciona la presentacién y presiona Agregar y cerrar. Se

insertara el nombre de la presentacién en la casilla que esta junto al bot6n n gue sirve para cambiar la presentacion y el botén m te
muestra la presentacion insertada. También puedes cambiar la presentacion insertada borrando con la opcion E
a nueva presentacion.

y escribiendo el nombre de |
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Presentaciones ©4yuaa o

Contiene hd clientes

\-’ @

<1 100 - AZ Exportar
1-2de?2 Elementos en pagina

B Clientes de Santander

(@] Clientes de Santander para borrar

(TR ——

(] Abrir en una nueva ventana

Archivo Insertar » Presentalig

Clientes de Santander [x] a m | @

OTexto del vincul Q

Hipervinculo con enlace a arbol de consulta

Si el hipervinculo insertado es un arbol de consulta puedes utilizar el campo para escribir su nombre como se muestra en la imagen, o usar el

botén u del buscador para localizar el &rbol de consulta.

Archivo Insertar = Direccion web v [ insertar link @

Direccion web
c X
Texto del vinculo

Objeto vision

Presentacion

=

Archivo Insertar v Arbol consita v [ [PERSPECTIVA Y] - | @

PERSPECTIVA CLIENTE

Perspectiva Financiera
Texto del w'ncum_g
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El boton m te llevara a una nueva ventana en donde puedes visualizar el arbol de consulta insertado.

Archivo Insertar « Arbol consulta~  PeRSPECTIVA CLIENTE () B‘% ®

9

OTexto del vi

Arbol de Consulta PERSPECTIVA CLIENTE SEC )

Periodo: Sin agrupar ~ Desde: Hasta: 26/08/2020 O Valores vigentes

=+ PERSPECTIVA CLIENTE
[l Garantizar a satisfaccién de los clientes mediante excelencia en calidad, disefio y servicio
w indice de devolucion valor: 5.64 (D} (%)
@ indice de cumplimiento de entrega de pedidos valor: 94.26 (D) (%)
® Nivel satisfaccién de disefio valor: 66.93 (D) (Ptos)
Bl Incrementar Ia fidelidad y retencicdn de clientes
#- @ Tasa de desercion de clientes valor: 101.27 (D) (%)
- @ Crecimiento clientes valor: 21.95 (D) (%)

® Tasa de adquisicién de clientes valor: 63.33 (D) (%)

B2 Incursionar en nuevos mercades
= @ Participacién en nuevos mercados con productos nuevos valor: 9.46 (D) (%)

B Participacion en nuevos mercados con productos existentes valor: 14.78 (D) (%)

Nota: Cuando utilices el navegador Microsoft Edge, siempre se abrira el vinculo en una nueva ventana, sin tener en cuenta lo que hayas
marcado en la opcion "Abrir el enlace en una nueva ventana".

Agregar Grafico

Para insertar una gréafica en una presentacion debes seleccionar el boton A continuacion aparece el buscador de variables que te
permite seleccionar una o mas variables a la vez y oprimir el botén Agregar o Agregar y Cerrar. EIl botén Agregar te permite tomar las
variables seleccionadas e insertarlas en la grafica y luego puedes cambiar la basqueda y encontrar otras variables con otras caracteristicas. El
boton Agregar y cerrar te permite tomar las variables seleccionadas e insertarlas en la gréafica y terminar esta parte de la configuracion de la
grafica.

El boton cerrar no inserta las variables seleccionadas; solo cierra esta parte de la configuracién de la grafica.
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fe Ed Indicadores de ventas ®

Buscador de Variables @ ayuda 9

Todos

Contiene ventas

Obtencion

Propietario

Gestor

Otros parametros

100 ~ Exportar

1-25de25 Elementos en pagina

200.00
Ventas Internacionales 88.48 200.00
Ventas en Linea 485,000 210,00
Meta de Ventas nuevos mercados Prod. Nueves 10,000,000.00
Ventas en nuevos mercados a X 23,808,000.00

Meta de Ventas 91,662,931.47

Ventas en ofexterior QEENE  Agregar | comar

Una vez terminas esa parte de la configuracion, la gréfica se inserta en la esquina superior izquierda de la parte visible de la presentacion y se
muestra la gréafica con todas las propiedades y caracteristicas que se usan de forma predeterminada en la opcién Estadisticas.

&« Archivo Insertar » A | |al| x| B Indicadores de ventas @)
Q Q
2 060,00 190244 . Modo @ Historice O Puntual
>
1,660.00
Periodol  04/08/2018 |  Hasta1 | 03/08/2020
1,260.00

860,00
460.00

00
eng/2020 abrf2020  julfz2020

=@= Ventas Macion... =@ Yentas Interna...
© O

Agregar periodo o
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Mover la gréfica

Tan pronto es insertada la grafica entonces queda seleccionada y disponible para que la puedas ubicar en la posicién que mas se adecue a la
imagen de fondo que estas usando. Con un clic sostenido la empiezas a arrastrar por el area de la presentacion y cuando liberes el clic

guedara en la ubicacion que consideres.

NOTA: También puedes realizar movimientos de los elementos con las flechas del teclado o0 movimientos todavia mas cortos con la tecla Ctrl +

las flechas del teclado.

Archivo Insertar =

1.902.44
=]

2332
@
52 5, S0 el

=@= Ventas Macion...

@= Yentas Interna,.,

A

Modo @ Historico

Periodo 1

&\ || fx| Bd Indicadores de ventas
v o
B oco00 1,902.44

Leenon
1,260.00
B60.00
460,00

0o
engf2020 abr/2020  julfZ2020

== Y antas NaCIOHM(fﬂ)T);: Wentas [nterna...
O

\J

04/08/2019

[ cuardar @)

O Puntual

Hastal

03/08/2020

Agregar periodo o

Configurar la gréafica

Una vez seleccionada una gréfica insertada, en la esquina superior derecha del area visible de la presentaciéon aparecera una nueva seccién
expandible que muestra propiedades avanzadas de la grafica. Ademas puedes realizar algunas configuraciones sobre la gréfica tal como se

hace en la opcién Estadisticas.
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Configuracién desde la barra de herramientas de la gréafica

Gréfica histérica
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Con la barra de herramientas que aparece sobre la grafica histérica, de la misma forma que en la opcion Estadisticas, puedes:
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® Agregar mas variables: En esta opcién se incluyen las variables a las que les puedes consultar las estadisticas. Si deseas agregar varias
variables, el orden en que se mostraran depende de como las agregues:
® Sihaces una busqueda para agregar una variable y luego haces otra basqueda para agregar la segunda variable, el sistema respetara el

orden en que las has agregado al mostrar la gréfica.
® Sihaces una busqueda para agregar varias variables al tiempo, estas seran ordenadas alfabéticamente y de la misma manera seran

mostradas en la gréfica.
® Sieliminas una variable y la vuelves a agregar perdera la posicion en que se encontraba y sera mostrada de Ultima en la gréfica.

NOTAS:

El orden y el color que haya sido configurado para las variables de una gréfica historica insertada en una presentacion se conservaran, inclusive
si esta es llamada desde otra presentacion.

® Periodo de agrupacion: Son los diferentes periodos de agrupacion disponibles para la estadistica de la variable, el cual depende del

temporizador que se haya asignado a las variables que se grafican.

Zoom (+): Herramienta para gue realices un acercamiento en los valores de las variables graficadas.

Zoom (=): Herramienta para que dejes en el tamafio original la gréfica de estadisticas.

Zoom (-): Herramienta para que realices un alejamiento en los valores de las variables graficadas.

Tabla de Valores: Esta opcion te permite ver los valores de la variable organizados en una tabla, que se muestra en una ventana

independiente.

Color: Con esta opcion puedes definir el color del area que contiene la grafica.

®* Propiedades de la grafica: En esta opcion podras configurar varias propiedades de la gréafica tales como el tamafio del borde, el tamafio de
las etiquetas, el color de la letra, entre otras.

® Tipo de grafica: En esta opcién podras seleccionar el tipo de grafica en que deseas consultar la estadistica (Lineas, areas y barras) para
todas las variables.

Gréfica puntual

< © Agregar Variable |sin agrupar v * = Barras b

Con la barra de herramientas que aparece sobre la grafica puntual, de la misma forma que en la opcién Estadisticas, puedes:

® Agregar variable: Esta opcion depende del tipo de gréafica que estés usando:

® Barrasy Tortas: Te permite agregar mas variables a la misma gréfica.
® Tacometro y Termémetro: Te permite reemplazar la variable que se estaba graficando, ya que este tipo de gréafica solo muestra una

variable a la vez.
NOTAS:

El orden y el color que haya sido configurado para las variables de una grafica puntual, insertada en una presentacion, se conservaran, aunque
esta sea llamada desde otra presentacion.

® Periodo de agrupacion: Igual que en la histérica.
® Color: Con esta opcion puedes definir el color del area que contiene la grafica.
® Propiedades de la grafica: En esta opcién podréas configurar varias propiedades de la gréafica tales como el tamafio del borde, el tamafio de

las etiquetas, el color de la letra, entre otras.
® Tipo de gréafica: En esta opcion podras seleccionar el tipo de gréafica en que deseas consultar la estadistica (Termdmetro, tacometro, barras)

para todas las variables.

Configuracién para cada variable

Al hacer clic sobre la leyenda de cada variable dispondras de diversas opciones. Sin embargo, dependen del tipo de gréafica que estés usando:
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Gréfica histoérica

® |ineas, Areas y Barras

® Deshabilitar: Esta opcion, oculta la variable seleccionada pero no la descarta de la consulta
gue se esta realizando, es decir, solo se oculta de la grafica permitiéndote habilitarla, sin
necesidad de ir nuevamente a buscarla y conservando su posicion y color asignado.

® Quitar variable: Esta opcion descarta de la estadistica la variable seleccionada. Al
seleccionar esta opcion, si requieres volverla a incluir en la consulta, deberas buscarla en el
buscador de variables.

® Solo para este periodo: esta opcion oculta todas las variables que compartan el periodo
seleccionado en esta opcion.

® Cumplimiento: Esta opcién te permite consultar la grafica del cumplimiento de la variable.

®* Tendencia: Esta opcion te permite ver una linea recta construida con el método de regresion
lineal para que puedas imaginar el comportamiento de una variable a futuro.

® Mostrar/ocultar rétulos: Esta opcion te sirve para ocultar o visualizar los rétulos de la
variable seleccionada.

® Rotulos 45°: Esta opcion permite inclinar los valores en un angulo de 45° para visualizar
mejor la informacion, y de esa forma no se cruza con otros valores.

® Rotulos 90°: Esta opcién permite inclinar los valores en un angulo de 90° para visualizar
mejor la informacion, y de esa forma no se cruza con otros valores.

® Cambiar color: Esta opcién te permite modificar el color de la variable en la grafica.

® Configurar: Esta opcion te aparece si tienes privilegios de configurar la variable
seleccionada y lanza el editor de variables.

® Lineas

|

1
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® Cambiar a areas: Esta opcién permite que la variable seleccionada se grafique en tipo Areas.
® Cambiar a barras: Esta opcion permite que la variable seleccionada se grafique en tipo

Barras.
e Areas ¢ Dashboard con widgets
® Datos apilados: Esta opcién permite que las variables que se grafiquen en areas se apilen # Dashboard para Proceso
una sobre otra en valor o en porcentaje.
® Cambiar a lineas: Esta opcion permite que la variable seleccionada se grafique en tipo ® Dashboard: Ventas
Lineas.
® Cambiar a barras: Esta opcion permite que la variable seleccionada se grafique en tipo e
Barras. e Internaclonales
® Barras e
@ paravarlables

® Datos apilados: Permite que las variables que se grafiquen en barras, se apilen una sobre
otra en valor o en porcentaje.

® Cambiar a lineas: Esta opcién permite que la variable seleccionada se grafique en tipo
Lineas.

® Cambiar a areas: Esta opcion permite que la variable seleccionada se grafique en tipo Areas.

Gréfica puntual

® Barrasy Tortas
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Deshabilitar: Igual que en barras histoérico.
Quitar variable: Igual que en barras histérico.
Cumplimiento: Igual que en barras histérico.
Mostrar/ocultar rétulos: Igual que en barras histérico.
Roétulos 45°: Esta opcion permite inclinar los valores en un angulo de 45° para visualizar
mejor la informacion, y de esa forma no se cruza con otros valores.
® Roétulos 90°: Esta opcién permite inclinar los valores en un angulo de 90° para visualizar
mejor la informacion, y de esa forma no se cruza con otros valores.
® Cambiar color: Igual que en barras histoérico.
® Configurar: Igual que en barras historico.
® Tacometro y Termometro
® Cumplimiento: Igual que en barras.
® Cambiar color: Igual que en barras.
® Configurar: Igual que en barras

@ Dashboard con widgets

Ademaés, sobre la leyenda aparecen otras opciones que son, mas de consulta que de configuracion:

® Ver eventos y decisiones.
® Consulta a dashboards asociados.
® Consulta a reportes de Analitico.

Por altimo, al hacer clic sobre un valor de la variable graficada, el sistema muestra un menu Meﬁc A
desplegable con las siguientes opciones: GRS

® Metas: El sistema muestra una opcion por cada meta que tenga el indicador seleccionado. Al
seleccionar una, el sistema graficara la meta que la variable tiene asignada, siempre y cuando

existan valores para las fechas graficadas.
® Explorar variable: Esta opcién mostrara la pantalla que resume toda la informacién de la variable

y del punto seleccionado.
® Agregar/Ver comentario: Esta opcion permite agregar o consultar comentarios realizados sobre

valores de la variable seleccionada.
® Ver componentes: Sila variable es calculada, el sistema ofrece esta opcion, para graficar en una

sola variable las variables que la componen en su férmula.

Ver Componentes

| @ pashboard para Proceso

Configuracién avanzada

Al seleccionar una grafica, aparecera en la esquina superior derecha una seccién desplegable que contiene la configuracién avanzada de la
gréfica seleccionada, en donde puedes definir las siguientes propiedades generales de la grafica:

Tipo de la gréfica: Periodos
1. Histérico: Es el valor predeterminado y se usa para mostrar 1. De forma predeterminada agrega un periodo que corresponde
los valores de las variables a través del tiempo. a la vigencia actual de acuerdo al pardmetro Vigencia de
2. Puntual: Solo muestra un valor para cada variable. gestion.

2. Agregar periodo: Te permite agregar varios ejes X donde
cada uno representa un periodo diferente tal como se
describe en la opcién Estadisticas. Aunque puedes agregar
tantos periodos como quieras, es importante destacar que la
grafica se vuelve cada vez mas compleja de entender.
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Si agregas nuevos periodos, se agregaran debajo del tltimo periodo con las fechas de la vigencia actual, de acuerdo al parametro Vigencia de

gestion.
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Los valores asignados en las cajas de fecha deben cumplir las mismas condiciones establecidas en la opcién Estadisticas:

® Al seleccionar la fecha final se verifica que la fecha inicial no sea menor. Si no se cumple esta condicion el sistema te mostrara una

advertencia y des-habilitara el boton Aceptar.

® La segunda condicién es que todas las cajas de fecha tengan un valor de fecha valida. Si la fecha final se borra, también se mostrara el

mensaje de alerta y no se habilitara el boton Aceptar.
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Para el caso de las graficas en modo puntual veras la seccién de configuracion asi:
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Veras la fecha en la cual se grafica el dato puntual y puedes elegir si quieres que por defecto se muestren los valores vigentes o no.

Ver tabla de valores de la gréafica al configurarla
Como ya hemos dicho, los valores de las demas propiedades de la gréafica los puedes establecer directamente sobre la grafica de la misma

forma que se hace en la opcion Estadisticas. La Unica caracteristica que tiene un comportamiento diferente se da, cuando en la barra de
herramientas de la gréafica escoges el botén Ver tabla de valores, pues en este caso la tabla se abre en una ventana nueva.
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Lo importante es, que a medida que configuras la gréfica, esta se irA mostrando como aparecera cuando los usuarios consulten la presentacion
que la contiene, de modo que en cada paso vayas controlando su apariencia y el resultado sea siempre el esperado.

Eliminar gréfica insertada en una presentacion

Si deseas eliminar una gréafica insertada en una presentacion haz clic sobre el botén 9 gue se encuentra en la esquina superior derecha.

Para aumentar o reducir el tamafio de la gréafica insertada, toma una de sus esquinas y llévala hacia afuera para agrandarla o hacia a dentro

para reducirla, y de esta manera podras ver mejor la informacion de la gréfica.
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Agregar imagen de fondo
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Con esta opcion se puede agregar una imagen de fondo en la presentacion.

1. Para agregar la imagen haz clic sobre esta opcién. Selecciona la imagen de la unidad de almacenamiento y presiona el boton abrir.

Archivo Insertar » A &\ il fx e de la presentacion aqui @
€ Abrir x
4 ¥ » Esteequipo > Descargas » @ Buscaren Descargas P
Organizar + Nueva carpeta = @
A - adificac ~
& OneDrive Nombre Fecha de medificacién Tipo
[ Este equipo v hoy (4)
& Descargs &) speedometer 1280,jpg Archivo IPG
2| Documentos &| speedometer-1063350_1280.png Archive PNG
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it
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& Imégenes o
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D Musica
5] ACTIVIDADES_PARA_SEMANA_DE_REFUE... Decumento
J Objetos 30
PLANTILLAS CALIDAD Carpeta de ai
B videos
~ [ (6)
£ Windows (C) a semana pasada (6)
. Datos (0) =) die_Farben_und_Tiere (2).docx Documento +
ME dia Farkan nd Tiars (1 dery Nrtimamtn
Ana & =
Nombre: |\ v‘ Todos los archives (*.%) ~

Al seleccionar nuevamente Agregar imagen se mostraran dos opciones imagen Seleccionar que sirve para cambiar la imagen o Disefio Re
establecer que me permite eliminar el fondo de la presentacion. El sistema no tiene restriccion en el tamafio de las imagenes.

Archivo Insertar - Clientes de Santander

Imagen de fondo

Imagen

Disefio

Si seleccionas una imagen que tenga un tipo de formato diferente a JPG y JPEG el sistema te mostrara la siguiente ventana.
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1Advertencia,

Las presentaciones solo aceptan imagenes JPEG
y JPG

Guardar

Después de asignarle un nombre a la presentacion, se habilitara el botdn guardar. Al dar click aparecera un mensaje de operacién exitosa.

Archivo Insertar ~ A & |4 | f B Indicadores de ventas @

Total Ventas 184.41 MS$

B
1!
1 . !
] II II iOperacion Exitosa!
L

B Ventas Nacionales (M§) B Tor

Si alguno de los objetos insertados en la presentacion esta mal configurado, se mostrara con un borde rojo, como se muestra en este caso en
donde el &rea sensible est4 mal configurada. Al guardar se muestra un mensaje de informacion pidiendo revisar y corregir la configuracion del
objeto o eliminarlo para poder guardar.
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Informacién

Los objetos resaltados en rojo estén mal configurados. Por favor revise su

‘configuracidin o eliminelos.

Si realizas algtin cambio o edicién y no lo guardas al salir con la flecha o al cerrar la pestafia , aparecera un mensaje de confirmacién advirtiendo
que los cambios no se guardaran si contindas con esta accién.
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Eliminar presentacion

1. Encuentre la presentacion a la cual se le desea realizar esta accién, haga clic sobre ésta y seleccione la opcién “Eliminar”.
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Mis responsabilidades Recursos

~ INDICADORES [+]

Guardar busqueda

Buscar

a

<1 200 - AZ Exportar

1-1de1 Elementos en pagina =

INDICADORES

3.Encuentra un mensaje de confirmacion.

4.Haga clic en Aceptar.

Seguridad

A través de la opcion seguridad, puedes otorgar derechos sobre la presentacion a distintos roles de la SVE:

o Bl]squedas hd onali : Mis responsabilidades Recursos
@ Presentaclones

¥ INDICADORES

Guardar busqueda

AZ Exportar

-

Flementos en pagina

° 200 - -
®
&
)
Y

I T

y INDICADORES / @ c
B
&

También puedes encontrar la opcion en la pantalla de edicion de la presentacion. Despliega el menu Archivo y selecciona la opcién Seguridad.
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Configurar

Guardar como

|
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En cualquiera de las dos opciones de acceso, te llevara a la siguiente pantalla. Asigna los permisos sobre los roles que desees y luego da clic
en Guardar.

Seguridad e

Presentaciones: INDICADORES

Buscar...

Todos los Usuarios
Administradores

Usuario

Auxiliares de Operacién

Coordinadores

Rol Analitico

Administrador de Riesgos

Reasignar Presentacion

Aqui se listaran todas las presentaciones que existan creadas en el sistema, en esta opcion se podra realizar la asignaciéon de permisos sobre
las presentaciones y la reasignacion del configurador.
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Términos y Conceptos

Agentes

Son procesos encargados de ejecutar tareas de actualizacion y mensajeria automatica en la Suite VISION EMPRESARIAL®. Generalmente se
ejecutan en el servidor con una frecuencia establecida por el usuario de acuerdo a la periodicidad de cambios en los datos.

Arbol de consulta
Objeto conceptual de la suite que consiste en una organizacién jerarquica de nodos que hacen referencia a componentes del Sistema. Estos

componentes pueden ser variables, definiciones o presentaciones. Los arboles son creados por el administrador del Sistema desde el Médulo
Administrador.

BSC

El concepto de cuadro de mando integral — CMI (Balanced Scorecard — BSC en inglés) segln sus autores, Robert Kaplan y David Norton,
plantea que el CMI 0 BSC es un sistema de administracion o sistema administrativo (Management System), que va mas alla de la perspectiva
financiera con la que los gerentes acostumbran evaluar la marcha de una empresa.

El BSC es una herramienta revolucionaria para movilizar a la gente hacia el pleno cumplimiento de la misién, a través de canalizar las energias,
habilidades y conocimientos especificos de la gente en la organizacién hacia el logro de metas estratégicas de largo plazo. Permite tanto guiar
el desempefio actual como apuntar el desempefio futuro. Usa medidas en cuatro categorias desempefio financiero, conocimiento del cliente,
procesos internos de negocios y aprendizaje y crecimiento para alinear iniciativas individuales, organizacionales y trans-departamentales e
identificar procesos enteramente nuevos para cumplir con objetivos del cliente y accionistas. El BSC es un robusto sistema de aprendizaje para
probar, obtener realimentacion y actualizar la estrategia de la organizacion. Provee el sistema gerencial para que las compafiias inviertan en el
largo plazo -en clientes, empleados, desarrollo de nuevos productos y sistemas mas bien que en gerenciar la Ultima linea para bombear
utilidades de corto plazo. Cambia la manera en que se mide y gerencia un negocio.

El CMI 0 BSC es por lo tanto un sistema de gestion estratégica de la empresa, que consiste en:

Formular una estrategia consistente y transparente.

Comunicar la estrategia a través de la organizacion.

Coordinar los objetivos de las diversas unidades organizativas.

Conectar los objetivos con la planificacion financiera y presupuestaria.

Identificar y coordinar las iniciativas estratégicas.

Medir de un modo sistematico la realizacion, proponiendo acciones correctivas oportunas.

Configuracion de Estados

Arreglo de intervalos de valores numéricos yuxtapuestos, cada uno de los cuales tiene asociados una descripcion textual y un color que definen
el estado de la variable si el valor de ella queda ubicado dentro de sus fronteras. Los valores frontera de los intervalos dependen de la meta
contra la que se compare la variable.

Consulta SQL

Cadena de texto en lenguaje SQL que permite recuperar informacion desde una base de datos.

Definiciéon
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Concepto, término, postulado, o categoria abstracta utilizada en la empresa, tal como la mision de la empresa, la visién, la politica, los factores
claves de éxito, los principios éticos sobre los que se fundamenta, etc.

Dashboard

Herramienta grafica Util para integrar datos de acuerdo con las situaciones, funciones o procesos criticos de la empresa. Pueden mostrar una
gran cantidad de mediciones y datos que se actualizan automaticamente para compartir informacion vital de manera rapida y eficaz para facilitar
la toma de decisiones y el buen desempefio estratégico de la empresa.

Estrategia

Determinacion de los objetivos basicos y metas de largo plazo en una empresa, junto con la adopcién de cursos de accion y distribucion de los
recursos necesarios para lograr estos propositos. En el contexto del BSC, el conjunto de objetivos enlazados en una cadena causa y efecto,
representan la estrategia del negocio, es decir, el como se alcanzara la vision del negocio.

Exportar

Proceso de transferir informacion de un sistema o plataforma a otro, en el caso de la suite el sistema exporta un paquete de archivos en un
formato y estructura especifico que leera a la hora de importar.

Fuente de datos externa
Base de datos a la que la suite puede conectarse para capturar informacion almacenada en ella.
Hipervinculo

Enlace que permite la navegacion hacia un componente del Sistema, tal como una presentacion, un arbol de consulta, una variable o una
definicion.

Importar
Incorporar un objeto desde otro programa. La Suite solo importa paquetes que la misma aplicacion ha exportado.
Iniciativa

Actividad, Programa, Proyecto o Esfuerzo especial que contando con recursos asignados (Humanos, Financieros) apunta o contribuye al logro
de uno o varios objetivos estratégicos. Se identifica como especial porque no es una accién de rutina, es una accion de cambio.

Indicadores (Métricas)

Medios, instrumentos 0 mecanismos para poder evaluar en qué medida estamos logrando los objetivos estratégicos propuestos. Como tal un
indicador es una variable de interés cuya naturaleza obviamente se circunscribe al tipo de escala sobre el cual se define. Esto implica una
clasificacion en términos de su naturaleza como cuantitativos y cualitativos.

Mensaje
Unidad de informacion utilizada para la comunicacién entre los subsistemas del Médulo Residente.
Metas

Valores, esperados o deseados en un marco temporal especifico para un indicador estratégico. Las metas se definen de acuerdo a la frecuencia
de reporte del indicador.

Nodo

Elemento constitutivo de los arboles. Un nodo puede hacer referencia a una variable o definicion del sistema, o puede ser una funcion
consolidada de un conjunto de nodos subordinados a él.

Objetivos

Propdésitos o nortes muy especificos a donde se debe llegar, la definicion de los objetivos estratégicos es el primer paso en la formulacién del
plan o mapa de estrategias, traducido en el modelo causa efecto.

Perspectivas

Son los puntos de vista o las partes en que de una forma tedrica se segmenta la organizacion para poder evaluar los resultados de un modo
coherente, completo y equilibrado.

El CMI 0 BSC sugiere que veamos a la organizacion desde cuatro (4) perspectivas, cada una de las cuales debe responder a una pregunta
determinada:

Innovacion y Aprendizaje: ¢ Podemos continuar mejorando y creando valor?
Interna del Negocio: ¢En qué debemos sobresalir?

Del cliente: ¢ Como nos ven los clientes?

Financiera: ,Como nos vemos a los ojos de los accionistas?
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Sin embargo, puede haber alguna mas ya que funcionan como un todo integrado y compacto que persiguen un mismo fin y es contribuir a la
estrategia de la organizacion

Presentacién Disefiada

Presentacion que contiene un fondo grafico y cuadros con valores de variables y/o definiciones del Sistema; también pueden contener figuras
geométricas como circulos, elipses, rectangulos, cuadrados y lineas. En estas presentaciones se puede disponer de hipertextos y botones de
accion para facilitar la navegacion por las diferentes ventanas de consulta disponibles.

Reportes
Un reporte es el documento de solo consulta caracterizado por contener la informacién que se desea obtener de las variables consultadas.
Repositorio de datos

Base de datos relacional de Suite VISION EMPRESARIAL® donde se almacenan la informacion de configuracion de los componentes del
Sistema y los valores histéricos registrados por todas sus variables.

Rol

Conjunto I6gico de usuarios. En la practica un grupo puede hacer referencia a las personas que pertenecen a la misma area o seccién dentro de
la empresa, por ejemplo el grupo de Contabilidad o el grupo de Ventas

SQL

Lenguaje Estructurado de Consulta (Structured Query Lenguaje). SQL es el lenguaje estandar para el acceso y manipulacion de la base de
datos en los Sistemas Manejadores de Bases de Datos Relacionales.

Frecuencia

Componente de Suite VISION EMPRESARIAL® que define la periodicidad con que los valores de las variables asociadas a él deben ser
capturados por el sistema.

Variable WebServices
Variables creadas para extraer datos de sistemas de informacion externos a la organizacion.
Servicio Web

Servicio cuya responsabilidad es realizar las validaciones necesarias y las acciones establecidas para consultar otros sistemas de informacién y
obtener los datos de los indicadores que seran enviados de vuelta al invocador de servicio y luego al agente de servicio web, por intermedio de
la aplicacion proxy, y por ultimo seran almacenados como valores de los indicadores asociados.

Operacion

Hace referencia a las operaciones que efectiian las variables web service las cuales son registradas en la Suite VISION EMPRESARIAL® y
deben tener las siguientes caracteristicas:

® Pueden tener cualquier nimero de parametros pero solo de los siguientes tipos:

long

int

byte

short

float
double
String
Timestamp
Date

La clase Invocadora del servicio WEB debe retornar un nimero de tipo double o una Excepcion.
Widget

Es una pequefia herramienta incluida en la Suite que ha sido disefiada para proveer informacion o acceso a funciones frecuentemente usadas
facilitando las tareas, incluso aquellas que son mas complejas.
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